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L’IMPORTANCE 
         DE SE FORMER

Se former est indispensable pour rester dans la course, être 
toujours plus efficace et savoir conseiller au mieux vos clients 
en leur proposant des solutions à valeur ajoutée.
D’une formation courte et ponctuelle à des parcours 
complets ou sur mesure pour accompagner une progression 
professionnelle, trouvez simplement la réponse à vos besoins 
de formation.

Améliorer votre expertise pour faire évoluer votre activité 
professionnelle : c’est tout l’engagement d’Innoval.

Votre métier évolue 
en permanence,  

la réglementation 
change, les 

technologies 
avancent… 
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UN SAVOIR-FAIRE RECONNU 
CHARTE QUALITÉ FIEEC
La FIEEC s’est engagée dans une démarche innovante 
visant à garantir la qualité des formations 
par le biais d’une charte.

En y adhérant, LEGRAND s’engage à assurer dans 
les meilleures conditions la nécessaire évolution 
des compétences de ses clients face aux évolutions 
techniques et technologiques des produits et du 
métier.  
Les formations Innoval rendent nos participants 
opérationnels en leur permettant d’acquérir 
les bonnes pratiques métier.
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Adhérents charte qualité

CENTRE DE FORMATION 
CERTIFIÉ KNX

INNOVAL,  
CENTRE DE FORMATION AGRÉÉ*
vous accompagne depuis plus de 30 ans 
en vous proposant les formations 
dont vous avez besoin
*N° D’AGRÉMENT DE NOS CENTRES 74 87 00499 87

 	 PLUS DE

61 600 
CLIENTS FORMÉS
DEPUIS 1999
EN FRANCE ET À L’ÉTRANGER

 	       PLUS DE

10 000
E-LEARNINGS

UNE ÉQUIPE  
PERMANENTE DE  

30
PERSONNES

UN TAUX DE 
SATISFACTION DE 

97 %
UN TAUX  
D’ABANDON DE 

0 %

SUIVIS EN 2024
SUR « INNOVAL EN LIGNE »
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DES FORMATS  
VARIÉS

Legrand vous propose  
des formations  
en présentiel,  

en classe virtuelle  
et en e-learning.

LE PRÉSENTIEL  
pour allier théorie et pratique,  
manipuler les produits, optimiser les échanges et 
l’interactivité avec le reste du groupe et le formateur expert.

LA CLASSE VIRTUELLE 
pour suivre une formation 
sans se déplacer,  
découvrir un sujet et profiter des démonstrations produits 
via l’utilisation d’équipements vidéos.

L’E-LEARNING 
pour se former à tout moment en distanciel  
et en toute autonomie avec des contenus variés et 
interactifs.

LES PARCOURS MIXTES 
pour être accompagnés 
tout au long de votre montée 
en compétences en profitant 
de différents formats 
d’apprentissage.
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Nos formations sur une ½ journée vous permettent de combiner sur une même journée 2 stages complémentaires :  
constituez votre groupe qui profitera de 2 thèmes de formations sur 1 journée. 
Nos formations peuvent être réalisées en intra-entreprise, en inter-entreprises et avec vos clients.

UNE ORGANISATION OPTIMISÉE

EN INTRA-ENTREPRISE  
selon la disponibilité 
de vos équipes

• La formation est dédiée  
	 à vos équipes : faire monter  
	 en compétences ensemble vos  
	 collaborateurs favorise  
	 la cohésion d’équipe !

• En intra, notre tarification  
	 à la journée vous permet  
	 d’optimiser votre budget formation :  
	 inscrivez par exemple 20 collaborateurs  
	 et répartissez-les selon leur  
	 besoins sur les stages d’1/2 journée :  
	 1 groupe le matin / 1 groupe  
	 l’après-midi.

• Ces formations peuvent être 
	 réalisées chez vous.  
	 Le formateur se déplace  
	 avec tout le matériel nécessaire.

EN INTER-ENTREPRISES  
selon la disponibilité 
de vos équipes

Si vous ne pouvez pas constituer  
un groupe suffisant, vous avez  
également la possibilité d’inscrire 
vos collaborateurs dans une  
formule inter-entreprises.

AVEC VOS CLIENTS  
venez vous former 
gratuitement

• �Votre responsable commercial  
Legrand peut vous aider à constituer 
un groupe de 5 clients installateurs 
minimum pour suivre l’une des 
formations référencées au catalogue 
« Professionnels de l’électricité ». 
Dans ce cas, vos clients payent 
leur formation selon la procédure 
classique, et le stage d’un de vos 
collaborateurs est intégralement pris 
en charge par Innoval.

5+1

→ �Contactez votre interlocuteur 
commercial (coordonnées 
en dernière page)
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Nos formations  
peuvent avoir lieu dans : 
• Notre centre pilote à Limoges  
	 qui vous accueille sur plus de 1500 m²  
	 entièrement dédiés à la formation
• Nos 8 directions régionales/Innoval
• Nos sites de production
• Chez vous !

SE FORMER  
EN PRÉSENTIEL

Nos formations  
sont réalisées  

avec un maximum  
de travaux pratiques  

vous permettant ainsi de 
manipuler, câbler ou encore 
programmer les solutions.

Centre Pilote
Directions 
Régionales/
Innoval
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SE FORMER  
EN DISTANCIEL

« Innoval en Ligne »
est votre plateforme 

de formation 
en libre accès, 

pour vous former 
à distance 

à tout moment.

Connectez-vous et découvrez notre catalogue 
de plus de 50 formations en ligne dédiées aux 
professionnels de l’électricité.

« Innoval en Ligne » 
est une plateforme gratuite, 
qui n’attend que vous !

24/24h, 7/7j 
Apprenez à votre rythme, quand cela vous convient.

Formations ciblées 
Maison connectée, IRVE, Photovoltaïque... Choisissez parmi nos 
thématiques spécialisées.

Facilité d’inscription 
Créez votre compte en un instant et commencez à vous former.

Formations courtes 
Modules de 5 min. à 1h, pour gagner du temps et découvrir 
rapidement un sujet.

Souplesse 
Interrompu ? Reconnectez-vous et reprenez où vous vous êtes 
arrêté.

Évaluez votre niveau 
Testez vos connaissances et positionnez-vous.

Vous connaissez les Innoval en région, 
venez dévouvrir « Innoval en Ligne » !
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Pas à pas, 
comment se connecter.
�1 - Allez sur legrand.fr > Formations > 		
« Accéder à Innoval en Ligne ». 

�2 - Renseignez vos identifiants ou créez 
un compte en bas de page.

�3 - Pour votre première connexion, 
renseignez vos informations professionnelles 
afin de finaliser votre accès à « Innoval en Ligne ».

�4 - Vous êtes arrivé sur « Innoval en Ligne ». 
Vous pouvez commencer une nouvelle formation 		
depuis le catalogue ou poursuivre celles déjà débutées.

Scannez pour regarder le tutoriel 
de connexion à « Innoval en Ligne » : 
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OFFRE 2025 
FORMATIONS 
DISTRIBUTEURS

Référence Page

FONDAMENTAUX ET RÉGLEMENTATIONS

325 Les bases de l’électricité résidentielle 11

326 Découvrir l’ensemble des offres Habitat 12

PR3351 La norme NF C15-100 et le tableau résidentiel 13

320 Développer votre chiffre d’affaires avec les solutions résidentielles 14

BL0930 Formation initiale BT : habilitation électrique Basse Tension 16

BL0932 Recyclage BT : habilitation électrique Basse Tension 17

TABLEAU RÉSIDENTIEL ET COFFRET DE COMMUNICATION

PR3102 Proposer des solutions pour une connexion à internet stable et fonctionnelle 19

LOGEMENT CONNECTÉ

PR3201    Comprendre et vendre les solutions connectées. Étape 1: éclairage et volets connectés 23

PR3204 Comprendre et vendre les solutions connectées. Étape 2 : efficacité énergétique et sécurité 24

323 Les clés de vente des solutions connectées 25

PR3203 Maîtriser l’efficacité énergétique afin de réduire les dépenses 26

RECHARGE POUR VÉHICULES ÉLECTRIQUES

702  Infrastructures de Recharge pour Véhicules Électriques (IRVE) 29

INTERPHONIE ET CONTRÔLE D’ACCÈS

342    Les solutions portier résidentiel 33

BL3403 Les solutions portier et contrôle d’accès collectif 34

CHANTIERS RÉSIDENTIELS
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Comment vous renseigner et vous inscrire ?	 → page 60  
La procédure de prise en charge des formations	 → page 62
Conditions générales	 → pages 64 à 66
Bulletin d’inscription	 → pages 67 et 68

Référence Page

HABILITATIONS ÉLECTRIQUES

BL0930 Formation initiale BT : habilitation électrique Basse Tension 39

BL0932 Recyclage BT : habilitation électrique Basse Tension 40

PROTECTION ET DISTRIBUTION DE PUISSANCE

430 Le tableau de distribution jusqu’à 250 A 43

PR4233 Optimiser vos études jusqu’à 400 A avec XLPRO3 Calcul 400 44

435 La maîtrise du logiciel XLPRO3 Tableaux 400 45

RECHARGE POUR VÉHICULES ÉLECTRIQUES

702    Infrastructures de recharge pour véhicules électriques (IRVE) 49

ÉCLAIRAGE DE SÉCURITÉ ET INCENDIE (SSI ET SES)

406 Les solutions d’éclairage de sécurité en tertiaire de proximité (BAES) 53

PR4401 L’éclairage de sécurité et l’alarme incendie dans les bâtiments tertiaires 54

CÂBLAGE STRUCTURÉ VDI

428 Le câblage structuré cuivre 57

PR4501 L’infrastructure de câblage structuré cuivre et fibre optique dans le tertiaire de proximité 58

CHANTIERS TERTIAIRES

Nouvelle formation Formation efficacité énergétique
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PARCOURS DE FORMATION

Type et durée de 
la formation

 

Référence Niveau E-learning Présentiel Page

FONDAMENTAUX ET RÉGLEMENTATIONS

325 Les bases de l’électricité résidentielle 1 jour 11

326 Découvrir l’ensemble des offres Habitat 1 jour 12

PR3351 La norme NF C15-100 et le tableau résidentiel 1 jour 13

320 Développer votre chiffre d’affaires avec les solutions résidentielles 1 jour 14

BL0930 Formation initiale BT : habilitation électrique Basse Tension 6 à 10 h 1 jour 16

BL0932 Recyclage BT : habilitation électrique Basse Tension 3 à 4 h 1/2 jour 17

et

et

FONDAMENTAUX 
ET RÉGLEMENTATIONS

Les bases 
en électricité

E-learning - 45 mn 

Découvrir l’ensemble 
des offres Habitat

Réf. 326 - 1 jour > p. 12

Les bases 
de l’électricité résidentielle

Réf. 325 - 1 jour > p. 11

La norme NF C15-100
et le tableau résidentiel

Réf. PR3351 
1 jour > p. 13

 J’intègre le monde de l’électricité

 J’apprends les bases techniques du résidentiel

Les bases 
des réseaux 
numériques

E-learning 
23 mn 

Proposer des solutions pour une 
connexion à internet stable et 

fonctionnelle

Réf. PR3102 
1 jour > p. 19

Les bases 
de l’électricité 
résidentielle

Réf. 325 
1 jour > p. 11

RÉSIDENTIELFORMATIONS
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RÉ
SI
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NT

IE
LInitiation

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apport théorique interactif 
	 avec le formateur  
• Pédagogies démonstratives  
	 et de découverte sur kits 	
	 pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification 
des formateurs  
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles.

1 jour (7 h)
10 personnes

80 % théorie 
20 % pratique

97%

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

LES  

Stage destiné aux nouveaux 
collaborateurs sans expérience dans 
le domaine de l’électricité

Câblage de produits fonctionnels

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : pour vous préparer, suivez la 
formation e-learning AF-10 « Les 
bases en électricité ».
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PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 10

20
24

PROGRAMME  
La distribution de l’électricité 
• L’alimentation électrique de sa 		
	 source au point de livraison

La structure d’une installation 
électrique 
• Du compteur électrique au point 	
	 d’usage 
• La normalisation

Les fonctions du tableau électrique 
• La protection des personnes 
• La protection des circuits 
• La protection contre la foudre 
• Le câblage

La connaissance des circuits 
• Les circuits électriques 
• Les circuits spécialisés 
• Les circuits de chauffage 
 
Les différents modes de pose 
 
Les fonctions complémentaires 
 
La mise en œuvre des différents 
circuits d’éclairage 
 
La mise en œuvre des différents 
circuits de prises de courant

COMPÉTENCES VISÉES  
• Connaître les bases d’une installation 	
	 électrique résidentielle 
• Conseiller les clients sur le choix 	
	 des produits adaptés à la mise en 	
	 œuvre d’une installation 		
	 résidentielle

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Réalisation et réussite dans les 
	 différents exercices et travaux 
	 pratiques 
• Quiz final de validation des acquis.

OBJECTIFS
Maîtriser les bases de l’installation électrique.

Présentiel

Les bases de l’électricité 
résidentielle

315 €
378€ TTC

2160 € TTC

400 €
480 € TTC

2562 € TTC
1800 € 2135 €

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

RÉSIDENTIEL

FONDAMENTAUX ET RÉGLEMENTATIONS

RÉF. 325
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Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification 
des formateurs 
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles.

Initiation

Pédagogie 
& moyens techniques 
Apports théoriques interactifs 
avec le formateur.

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 10
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PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES  

Connaître l’ensemble de l’offre 
produits du groupe Legrand pour 
l’habitat

Savoir choisir et conseiller les 
produits pour l’habitat

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Formation dispensée 
exclusivement sur site Legrand.

96% 20
21

80 % théorie 
20 % pratique

1 jour (7 h)
10 personnes

315 €
378 € TTC

2160 € TTC

-

1800 € -

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

PROGRAMME  
Découvrir les outils 
à votre disposition 
• Le catalogue 
• Legrand.fr 
• Les documentations techniques 
• Les tutoriels

Identifier les familles de produits 
• La segmentation de l’offre 
• Les différentes familles de produits 
• La recherche dans le catalogue 
• La recherche des caractéristiques  
	 et des notices de montage

Visualiser les produits dans le 
catalogue 
 
Proposer et/ou conseiller un produit 

COMPÉTENCES VISÉES  
• Connaître les moyens  
	 d’accompagnement au quotidien 
• Connaître les offres Legrand 
	 adaptées à l’habitat résidentiel 
• Rechercher le bon support pour 		
	 répondre à la demande de mon 		
	 client 
• Conseiller les clients dans leur choix 	
	 en les orientant vers des solutions 	
	 adaptées à leur besoin

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Réalisation et construction d’un 
argumentaire de vente par groupe 
de travail.

OBJECTIFS
Découvrir les offres Legrand pour l’habitat et conseiller vos clients dans leurs 
choix en les orientant vers les solutions adaptées à leurs besoins.

Présentiel

Découvrir l’ensemble 
des offres Habitat

RÉSIDENTIEL

FONDAMENTAUX ET RÉGLEMENTATIONS

RÉF. 326
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Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs 
	 avec le formateur.  
• Pédagogies démonstratives  
	 et de découverte sur kits 	
	 pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification 
des formateurs 
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles.

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES  

Stage destiné aux nouveaux 
collaborateurs sans expérience dans 
le domaine de l’électricité

Maîtrise des avantages de l’offre 
Drivia

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.
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PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 10

65 % théorie 
35 % pratique

1 jour (7 h)
10 personnes

Présentiel

PROGRAMME  
Le disjoncteur de branchement Enedis 
 
Les règles d’installation 
 
Le choix des protections suivant la 
NF C 15-100 
• La protection des circuits 
• La protection des personnes 
• La protection contre la foudre 
 
Les astuces de montage du coffret 
Drivia 
• Drivia clip 
• Drivia easy 
• Drivia liberty 
• GTL dans l’ETEL 
• Répartition et accessoires

Les nouveaux usages liés au tableau 
électrique 
• Recharge véhicule électrique 
• Photovoltaïque et 			 
	 autoconsommation 
• Efficacité énergétique

Le coffret de communication 
Les outils d’aide au choix​

COMPÉTENCES VISÉES  
• S’appuyer sur les points clés de la 	
	 norme NF C 15-100 (avec l’évolution 	
	 2024) pour constituer et optimiser le 	
	 tableau électrique d’un logement 
• Argumenter de manière efficace sur 	
	 les avantages et innovations de 		
	 l’écosystème Drivia 
• Proposer les solutions à valeurs 	
	 ajoutées en rapport avec les 
	 nouveaux usages

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Quiz de validation des acquis.

OBJECTIFS
Connaître la réglementation NF C 15-100 (et ses évolutions 2024). 
Conseiller vos clients sur la conception d’un tableau électrique résidentiel.
Choisir les produits pour la mise en œuvre d’une installation électrique conforme 
et sécurisée.

La norme NF C-15 100
et le tableau résidentiel

Maîtrise

RÉSIDENTIEL

315 €
378 € TTC

2160 € TTC

400 €
480 € TTC

2562 € TTC
1800 € 2135 €

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

RÉF. PR3351

FONDAMENTAUX ET RÉGLEMENTATIONS
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Qualification 
des formateurs  
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles.

M
OD

AL
IT

ÉS
 D

E 
FO

RM
AT

IO
N

92%

PROGRAMME  
Connaître et découvrir les solutions à 
valeur ajoutée 
• Les fonctions et les usages autour 	
	 de la prise 2P+T 
• Les finitions des gammes 		
	 d’appareillage

Connaître les fonctions innovantes 
• L’écovariateur 
• Le variateur modulaire NFC 
• L’écodétecteur 
• L’éclairage de balisage 
• Le chargeur USB 
• Le chargeur induction

Connaître les fonctions astucieuses 
• Les prises pré-câblées 
• Les prises pour la rénovation

Définir les besoins du client, 
proposer et argumenter la solution 
à valeur ajoutée la plus adaptée

COMPÉTENCES VISÉES  
• Connaître les principales fonctions 	
	 «appareillage» à valeur ajoutée 
• Conseiller mes clients grâce à la 	
	 maîtrise des argumentaires adaptés 
• Vendre les solutions innovantes et 	
	 astucieuses

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Réussir les travaux pratiques en 	
	 groupe 
• Construire les arguments de vente.

OBJECTIFS
Développer votre chiffre d’affaires avec les solutions résidentielles. 
Découvrir les principales fonctions « appareillage » à valeur ajoutée. 
Grâce à la maîtrise des argumentaires, proposer et vendre les solutions 
innovantes et astucieuses.

Présentiel

Développer votre chiffre d’affaires
avec les solutions résidentielles

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES  

Savoir vendre de la valeur ajoutée

Avoir les bons arguments pour 
augmenter votre chiffre d’affaires

Étude d’un cas concret

Démonstrations sur produits 
fonctionnels

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

20
21

80 % théorie 
20 % pratique

1 jour (7 h)
10 personnes

Maîtrise

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs 
	 avec le formateur.  
• Pédagogies démonstratives 	
	 et de découverte sur kits 	
	 pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 10

RÉSIDENTIEL

FONDAMENTAUX ET RÉGLEMENTATIONS

RÉF. 320

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

315 €
378€ TTC

2160 € TTC
1800 €

400 €
480 € TTC

2562 € TTC
2135 €
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www.legrand.fr 
FORMATIONS
EN LIGNE 
POUR SE FORMER
À SON PROPRE 
RYTHME

Scanner pour voir le tutoriel d’accès
à « Innoval en Ligne »
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FONDAMENTAUX ET RÉGLEMENTATIONS

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 10
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PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Module e-learning : disposer d’un 
ordinateur connecté à Internet et 
d’une adresse mail individuelle 

LES  

Temps de formation optimisé : 
e-learning + présentiel

DATES ET LIEUX

  Consultables en ligne sur  
www.legrand.fr > Espace Pro >
Formations > Planning des formations

 Organisation possible hors site 
Legrand sous conditions matérielles,
nous consulter.

PROGRAMME 
La formation BL0930  se réalise en 2 étapes

 

MODULE E-LEARNING 
Formation à distance indispensable 
avant ce stage : 
« Acquérir les connaissances 
théoriques relatives à la NF C 18-510 » 
> 6 à 10 heures selon les titres visés. 
Pour cette phase préliminaire, nous 
consulter.

	  

PRÉSENTIEL 
Les exigences de la norme NF C 18-510 
• Les dangers de l’électricité 
• Les zones à risques électriques 
• Les niveaux d’habilitation 
• Les moyens de protection 
• Les documents applicables 
• Évaluation et prévention des risques 	
	 électriques lors de travaux et 		
	 interventions 
• Conduites à tenir en cas d’incidents 	
	 ou d’accidents d’origine électrique

• Prescription de sécurité électrique 	
	 dans le cadre d’opérations de 
	 consignation, de travaux, 
	 d’interventions et d’essais sur les 	
	 installations BT 
 
Réalisations pratiques 
• Sur maquettes fonctionnelles et 	
	 tableaux BT

COMPÉTENCES VISÉES  
• Identifier les risques électriques  
	 sur une installation électrique 
• Connaître la réglementation 
	 concernant les opérations effectuées 	
	 sur les installations électriques ou 	
	 dans leur voisinage 
	 (selon la NF C 18-510) 
• Savoir se déplacer et évoluer dans 	
	 un environnement électrique 
• Rendre compte de l’opération réalisée

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Conformément à la norme, 
	 « un avis après formation » 
	 est délivré à l’issue du parcours 		
	 complet e-learning + présentiel ; 
	 celui-ci servira de base pour établir 	
	 l’habilitation électrique 
• Délivrance d’un titre d’habilitation 	
	 pré-renseigné et d’une attestation 	
	 complétée de l’avis du formateur.

OBJECTIFS
Identifier la réglementation en matière d’instructions de sécurité électrique et des 
risques présentés par les installations et équipements BT et HTA.
Appliquer les consignes de sécurité en BT et HTA liées aux consignations, aux 
interventions générales, aux travaux hors tension ou au voisinage effectué sur des 
ouvrages ou des installations électriques.

Formation initiale BT :
habilitation électrique 
Basse Tension

RÉF. BL0930

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs 
	 avec le formateur.   
• Pédagogies démonstratives  
	 et de découverte sur kits 	
	 pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification des formateurs 
Formateur salarié de Bureau 
Veritas, expert en électricité 
et sécurité, habilitations 
électriques et électricité 
d’équipement.

PrésentielE-learning   et

88% 20
22

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

490 €

-

588 € TTC
-

-

50 % théorie 
50 % pratique Maîtrise

1 jour (7 h) 
10 personnes

6 à 10 h

6 à 10 hÉTAPE 1

1 jour (7 h)ÉTAPE 2

RÉSIDENTIEL
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PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 10
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PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Être titulaire d’une habilitation 
électrique BT de moins de 3 ans 

Module e-learning : disposer d’un 
ordinateur connecté à Internet et 
d’une adresse mail individuelle

LES  

Temps de formation optimisé : 
e-learning + présentiel

DATES ET LIEUX

  Consultables en ligne sur  
www.legrand.fr > Espace Pro >
Formations > Planning des formations

 Organisation possible hors site 
Legrand sous conditions matérielles,
nous consulter.

RÉF. BL0932

PROGRAMME 
La formation BL0932  se réalise en 2 étapes

 

MODULE E-LEARNING 
Formation à distance indispensable 
avant ce stage : 
« Acquérir les connaissances 
théoriques relatives à la NF C 18-510 » 
> 3 à 4 heures selon les titres visés. 
Pour cette phase préliminaire, nous 
consulter.

	  

PRÉSENTIEL 
Les exigences de la norme NF C 18-510 
• Les dangers de l’électricité 
• Les zones à risques électriques 
• Les niveaux d’habilitation 
• Les moyens de protection 
• Les documents applicables 
• Évaluation et prévention des risques 	
	 électriques lors de travaux et 		
	 interventions 
• Conduites à tenir en cas d’incidents 	
	 ou d’accidents d’origine électrique 

• Prescription de sécurité électrique 	
	 dans le cadre d’opérations de 
	 consignation, de travaux, 
	 d’interventions et d’essais sur les 	
	 installations BT 
 
Réalisations pratiques 
• Sur maquettes fonctionnelles et 	
	 tableaux BT

COMPÉTENCES VISÉES  
• Identifier les risques électriques  
	 sur une installation électrique 
• Connaître la réglementation 
	 concernant les opérations effectuées 	
	 sur les installations électriques ou 	
	 dans leur voisinage 
	 (selon la NF C 18-510) 
• Savoir se déplacer et évoluer dans 	
	 un environnement électrique 
• Rendre compte de l’opération réalisée

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Conformément à la norme, 
	 « un avis après formation » 
	 est délivré à l’issue du parcours 		
	 complet e-learning + présentiel ; 
	 celui-ci servira de base pour établir 	
	 l’habilitation électrique 
• Délivrance d’un titre d’habilitation 	
	 pré-renseigné et d’une attestation 	
	 complétée de l’avis du formateur.

OBJECTIFS
Identifier la réglementation en matière d’instructions de sécurité électrique et des 
risques présentés par les installations et équipements BT et HTA.
Appliquer les consignes de sécurité en BT et HTA liées aux consignations, aux 
interventions générales, aux travaux hors tension ou au voisinage effectué sur des 
ouvrages ou des installations électriques.

Recyclage BT :
habilitation électrique 
Basse Tension

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs 
	 avec le formateur.  
• Pédagogies démonstratives  
	 et de découverte sur kits 	
	 pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification des formateurs 
Formateur salarié de Bureau 
Veritas, expert en électricité 
et sécurité, habilitations 
électriques et électricité 
d’équipement.

PrésentielE-learning et

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

- -

300 €
360€ TTC

-

100% 20
22

FONDAMENTAUX ET RÉGLEMENTATIONS

50 % théorie 
50 % pratique Maîtrise

1/2 jour (3,5 h) 
10 personnes

3 à 4 h

3 à 4 hÉTAPE 1

1/2 jour (3,5 h)ÉTAPE 2

RÉSIDENTIEL
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 Je découvre le pré-requis de la maison connectée

PARCOURS DE FORMATION

TABLEAU RÉSIDENTIEL
ET COFFRET DE 
COMMUNICATION

Les fondamentaux des 
produits communicants

E-learning -25 mn

Les bases des réseaux 
numériques

E-learning - 23 mn

Proposer des solutions pour une 
connexion à internet stable et 

fonctionnelle

Réf. PR3102 -1 jour > p. 19

Type et durée 
de la formation

Référence Niveau Présentiel Page

TABLEAU RÉSIDENTIEL ET COFFRET DE COMMUNICATION

PR3102    Proposer des solutions pour une connexion à internet stable et fonctionnelle 1 jour 19

RÉSIDENTIELFORMATIONS
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TABLEAU RÉSIDENTIEL ET COFFRET DE COMMUNICATION

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs 
	 avec le formateur.  
• Pédagogies démonstratives  
	 et de découverte sur kits 	
	 pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification 
des formateurs 
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles.

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES  

Conforme aux dernières évolutions 
normatives

Avoir toutes les cartes en main 
pour améliorer efficacement et 
simplement la connexion internet

Pouvoir distribuer en tout point 
de la maison les données de la 
box internet

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : pour vous préparer, suivez 
la formation e-learning AF0102 
« Les bases des réseaux numériques ».
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PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 18

75 % théorie 
25 % pratique

1 jour (7 h)
10 personnes

RÉF. PR3102

Présentiel

PROGRAMME  
Les besoins de connexion à internet 
dans la maison 
Évolution des besoins 
 
Le Wi-Fi 
• L’évolution à travers les années 
• Le besoin actuel dans un logement 
 
Les éléments d’un coffret 
de communication 
De la prise terminale au DTI en 
passant par la box du fournisseur 
d’accès

La télévision via le câble en paires 
torsadées​

La réglementation​ 
La NF C 15-100, décret, arrêté, etc.

Les solutions du groupe Legrand​
Quelles solutions pour votre client ?

COMPÉTENCES VISÉES  
• Proposer une solution coffret de 	
	 communication, ou petite baie de 	
	 câblage structuré, dans une 
	 installation 
• Comprendre le fonctionnement et 
	 l’intérêt d’un coffret de communication 
• Répondre aux besoins de vos clients 	
	 avec une solution multimédia adaptée 	
	 et conforme à la NF C 15   -100, 
	 UTEC 90-483 
• Proposer un service pour stabiliser 	
	 le réseau internet, qui est le 2e 		
	 réseau le plus sollicité au sein 
	 d’un logement après l’électricité

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Quiz de validation des acquis.

OBJECTIFS
Savoir conseiller vos clients sur l’optimisation de la connexion au réseau Internet 
dans le logement et proposer les solutions multimédia adaptées : Wi-Fi et RJ 45.

Proposer des solutions 
pour une connexion à internet 
stable et fonctionnelle

Maîtrise

100% 20
24

RÉSIDENTIEL

315 €
378 € TTC

2160 € TTC

400 €
480 € TTC

2562 € TTC
1800 € 2135 €

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND
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Retrouvez des e-learnings 
courts et pédagogiques 
pour comprendre 
l’essentiel du coffret de 
communication.

FORMATIONS EN LIGNE :
POUR SE FORMER 
À DISTANCE ET
À SON RYTHME

AF0102 
LES BASES DES RÉSEAUX 
NUMÉRIQUES 
	 23 mn

AF0506 
LE PACK WI-FI POE 
RÉSIDENTIEL 
	 13 mn

TABLEAU RÉSIDENTIEL ET COFFRET DE COMMUNICATION

Comment se connecter ?

 Voir les étapes de connexion 
à « Innoval en Ligne » page 7

Scannez pour regarder 
le tutoriel de connexion 
à « Innoval en Ligne » : 
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www.legrand.fr 
RETROUVEZ 
TOUTE L’ACTUALITÉ 
ET LES INFORMATIONS 
RÉGLEMENTAIRES SUR 
L’EFFICACITÉ ÉNERGÉTIQUE
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 J’apprends ce qu’est la maison connectée

PARCOURS DE FORMATION

Type et durée 
de la formation

Référence Niveau Présentiel Page

LOGEMENT CONNECTÉ

PR3201    Comprendre et vendre les solutions connectées. Étape 1 : éclairage et volets connectés 1 jour 23

PR3204 Comprendre et vendre les solutions connectées. Étape 2 : efficacité énergétique et sécurité 1 jour 24

323 Les clés de vente des solutions connectées 1 jour 25

PR3203 Maîtriser l’efficacité énergétique afin de réduire les dépenses 1/2 jour 26

LOGEMENT 
CONNECTÉ

Comprendre et vendre 
les solutions connectées. 

Étape 2 : sobriété 
énergétique et sécurité 

 
Réf. PR3204 
1 jour > p. 24

Comprendre et vendre 
les solutions connectées. 

Étape 1 : éclairage et 
volets connectés

Réf. PR3201 
1 jour > p. 23

Parcours digital 
« L’incontournable 
pour une maison 

connectée »

E-learning 
2 heures 

Les clés de vente 
des solutions 
connectées 

 
Réf. 323

1 jour > p. 25

RÉSIDENTIELFORMATIONS
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50 % théorie 
50 % pratique

RÉF. PR3201

96%
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PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 22

20
24

PROGRAMME  
La mise en place des solutions 
connectées 
• Les caractéristiques d’un réseau 	
	 Wi-Fi domestique 
•	L’environnement radio 
 Gérer l’éclairage 
• Les fonctionnalités des produits  
	 pour piloter l’éclairage  
Gérer les volets 
• Les fonctionnalités des produits 		
	 pour piloter les volets  
Gérer les équipements électriques 
• Les fonctionnalités des produits 		
	 pour piloter les équipements 		
	 électriques  
Produits sans fils 
• Les fonctionnalités des produits 		
	 sans fils pour compléter  
	 les gestions abordées  
Paramétrage en 3 gestes 
• La mise en service de ma maison 	
	 simplement connectée  

La gestion du logement connecté 
depuis l’application Home + Control 
L’application Home + Control : 
pilotage en local et à distance  
Étude de cas 
Réalisation d’une étude de cas pour 
logement simplement connecté, du 
chiffrage à la programmation

COMPÉTENCES VISÉES  
• Identifier le besoin du client 
• Adapter la proposition commerciale 	
	 répondant à ce besoin 
• Déterminer et chiffrer les produits 	
	 d’une installation connectée avec le 	
	 pilotage de l’éclairage, des volets et 	
	 des équipements électriques 
• Maîtriser l’application Home + Control 
• Chiffrer le bon produit adapté à la 		
	 demande de l’installateur 
• Être en mesure d’expliquer la 		
	 « Distribution Sélective » 
	 Revendeur Agréé connecté Legrand

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Quiz de validation des acquis 
• Validation des travaux pratiques.

OBJECTIFS
Maîtriser la technologie, les solutions, la mise en œuvre et les bénéfices 
consommateurs/utilisateurs des gammes connectées Legrand, BTicino et Netatmo.

Présentiel

Comprendre et vendre 
les solutions connectées.
Étape 1 : éclairage et volets connectés

1 jour (7 h)
8 personnes

Expert

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs 
	 avec le formateur.  
• Pédagogies démonstratives  
	 et de découverte sur kits 	
	 pédagogiques fonctionnels 
• Méthode expérientielle 
	 en groupes de travail.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification 
des formateurs 
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles.

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES  
Savoir vendre de la valeur ajoutée

Avoir les bons arguments pour 
augmenter votre CA

Étude d’un cas concret

Démonstrations et programmations 
sur produits fonctionnels

Formation permettant l'obtention de 
l'agrément revendeur agréé connecté

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

  Formation dispensée 
exclusivement sur site Legrand.

Conseil : pour vous préparer, suivez 
le parcours digital « L’incontournable 
pour une maison connectée ».

RÉSIDENTIEL

LOGEMENT CONNECTÉ

315 €
378 € TTC

1878€ TTC

-

1565 € -

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND
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LOGEMENT CONNECTÉ

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES  

Démonstrations et programmations 
sur produits fonctionnels

Maîtrise des avantages de l’offre

Formation permettant l'obtention de 
l'agrément revendeur agréé connecté

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

  Formation dispensée 
exclusivement sur site Legrand.

Conseil : avoir suivi la formation 
PR3201 « Comprendre et vendre les 
solutions connectées. Etape 1 : 
éclairage et volets connectés ».

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 22
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PROGRAMME  
La gestion du chauffage 
• Présentation des différents 
	 systèmes de chauffage (électrique, 	
	 fil pilote, pompes à chaleur, 
	 et systèmes à eau chaude) 
• Solutions connectées et compatibilité 	
	 avec différents types de thermostats 
• Utilisation de têtes thermostatiques 	
	 sur les radiateurs à eau pour une 	
	 régulation plus précise  
Utilisation de l’application 
Home + Control 
• Importance des produits connectés 	
	 pour un contrôle précis de 
	 la température intérieure 
• Focus sur l’impact des volets roulants 
	 sur le confort thermique et l’efficacité  
	 énergétique, en lien avec la réglemen-	
	 -tation environnementale RE2020 
• Suivi de la production d’énergie des 	
	 panneaux photovoltaïques et 
	 automatisation des systèmes pour 	
	 maximiser l’utilisation de l’énergie 	
	 renouvelable  
La sécurité connectée 
• Les chiffres clés des ventes 
	 de solutions de sécurité

Nos solutions de sécurité Legrand, 
Netatmo et Bticino 
• Extérieures : Des solutions d’accueil 	
	 visiteurs aux caméras extérieures 
• Intérieures : La caméra intérieure 	
	 avec sirène et les détecteurs 
	 d’ouverture, la détection technique 	
	 et la simulation de présence  
Démonstrations des différents 
produits

COMPÉTENCES VISÉES  
• Adapter la proposition commerciale en 	
	 adéquation avec le besoin du client 
• Expliquer les spécificités des produits 	
	 permettant de réaliser la sécurisation 	
	 d’un logement 
• Expliquer les caractéristiques des produits 	
	 liées au chauffage et la climatisation 
• Proposer des solutions d’économies 	
	 d’énergies liées aux différents postes 	
	 énergivores du logement 
• Faire gagner des points sur le moteur 	
	 de calcul de la RE2020 avec les 
	 solutions connectées Legrand

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Quiz de validation des acquis.

OBJECTIFS
Maîtriser la technologie, les solutions et les bénéfices consommateurs et 
installateurs des gammes connectées Legrand, Netatmo et Bticino
Découvrir nos applications Home + Control et Home + Security.

Présentiel

Comprendre et vendre 
les solutions connectées.
Étape 2 : efficacité énergétique 
et sécurité

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs 
	 avec le formateur.  
• Pédagogies démonstratives  
	 et de découverte sur kits 
	 pédagogiques fonctionnels 
• Méthode expérientielle 
	 en groupes de travail.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification 
des formateurs  
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert  
en solutions résidentielles.

Expert

80 % théorie 
20 % pratique

1 jour (7h)
8 personnes

96% 20
24

RÉF. PR3204

RÉSIDENTIEL

315 €
378 € TTC

1878€ TTC

-

1565 € -

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND
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LOGEMENT CONNECTÉ

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs 
	 avec le formateur.  
• Pédagogies démonstratives  
	 et de découverte sur kits 	
	 pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification 
des formateurs 
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles.
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PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 22

20
2498 %

Présentiel

RÉF. 323

PROGRAMME  
Mise en situation du potentiel 
du logement connecté 
Identifier le besoin du client et adapter 
la proposition commerciale

Réflexions autour du logement 
connecté 
• Contexte et enjeux d’un logement 	
	 connecté 
• Les atouts du logement connecté 
• Les réponses aux objections des 	
	 utilisateurs 
• Les usages des solutions connectées

Prise en main des offres connectées 
• Utilisation des applications : 		
	 Home + Control et Home + Security 
• Pilotage de produits fonctionnels, 	
	 tels que Céliane with Netatmo, 		
	 caméras intérieure et extérieure 	
	 Netatmo, thermostats connectés, etc.

Atelier de vente des  objets connectés

COMPÉTENCES VISÉES  
• Identifier les besoins du client 
	 installateur et adapter la proposition	
 	 commerciale répondant à son besoin  
• Mettre en avant les intérêts et les 	
	 usages d’un logement connecté 
• Être à l’aise dans la proposition des 	
	 solutions connectées à proposer

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Travaux pratiques.

OBJECTIFS
Maîtriser la technologie, les solutions, la mise en œuvre et les bénéfices 
consommateurs/utilisateurs des gammes connectées.

Les clés de vente des 
solutions connectées

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

Enseigne agréée distribution sélective

LES  

Avoir les bons arguments pour 
augmenter votre CA

Étude d’un cas concret

Démonstrations sur produits 
fonctionnels

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

80 % théorie 
20 % pratique

1 jour (7 h)
8 personnes

Maîtrise

RÉSIDENTIEL

315 €
378 € TTC

1878€ TTC

400 €
480 € TTC

2250 € TTC
1565 € 1875 €

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND
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LOGEMENT CONNECTÉ

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 22

M
OD

AL
IT

ÉS
 D

E 
FO

RM
AT

IO
N Pédagogie 

& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs 
	 avec le formateur.  
• Pédagogies démonstratives  
	 et de découverte sur kits 
	 pédagogiques fonctionnels 
• Méthode expérientielle 
	 en groupes de travail.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification 
des formateurs  
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert  
en solutions résidentielles.

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES  

Démonstrations et programmations 
sur produits fonctionnels

Maîtrise des avantages de l’offre

Formation réservée aux revendeurs 
agréés connectés

Supports de stage remis aux 
participants

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

PROGRAMME  
Chauffage avec circulation d’eau chaude 
•  Systèmes : chaudières, pompes à 	
	 chaleur, poêles à granulés 
• Solutions produits et raccordement 	
	 des thermostats connectés 
• Optimisations pour planchers 
	 chauffants 
 
Chauffage électrique 
• Utilisation des sorties de câbles 
	 connectées 
• Focus sur le délesteur connecté 
 
Climatisation PAC air/air 
• Compatibilité avec divers bâtiments 	
	 et systèmes 
• Prérequis d’installation 
• Solutions produits Home + Control, 
	 l’application de gestion smarthome 
• Application Home + Control pour la 	
	 gestion des appareils 
• Démonstration et utilisation 
 
Gestion des postes énergivores, avec 
Drivia with Netatmo 
• Ballon d’eau chaude, pompe de 
	 piscine, recharge de véhicules 		
	 électriques 
• Économies potentielles 
• Délesteur connecté pour éviter le 	
	 passage à un abonnement superieur

 
 

Aller plus loin avec la gestion de la 
production photovoltaïque 
• Gestion de la production d’énergie 
• Utilisation de l’énergie verte pour les 	
	 postes énergivores 
 
Volets roulants 
• Impact sur l’efficacité énergétique 
• Solutions produits et démonstration 	
	 pratique 
 
Jeu et conclusion 
• Étude de cas finale 
• Poursuivre via une formation en 		
	 ligne disponible

COMPÉTENCES VISÉES  
• Identifier et installer les solutions 
	 compatibles avec le système de 
	 chauffage présent (chaudières, 		
	 pompes à chaleur, poêles à granulés) 
• Intégrer et configurer des thermostats 	
	 connectés, des contacteurs et 
	 des délesteurs pour optimiser la 		
	 consommation énergétique 
• Utiliser l’application Home + Control 	
	 pour gérer les appareils connectés et 	
	 réaliser des démonstrations en direct 
• Être en mesure d’expliquer la  		
	 « Distribution Sélective » Revendeur 	
	 Agréé connecté Legrand.

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Feuille d’auto-positionnement.

OBJECTIFS
Comprendre les différents systèmes de chauffage (eau, électrique, PAC air/air) 
et leur compatibilité avec les produits connectés Legrand Netatmo Bticino.
Maîtriser l’utilisation de l’application Home + Control pour la gestion des produits 
connectés et l’optimisation énergétique.

Présentiel

Maîtriser l’efficacité énergétique  
afin de réduire les dépenses 80 % théorie 

20 % pratique
1/2 jour (3,5 h)

8 personnes

RÉF. PR3203

Maîtrise

RÉSIDENTIEL

-

1878€ TTC

-

2250 € TTC
1565 € 1875 €

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND



27FORMATIONS DISTRIBUTEURSV1-01-2025formation.innoval@legrand.fr - www.legrand.fr

LOGEMENT CONNECTÉ

Comment se connecter ?

 Voir les étapes de connexion 
à « Innoval en Ligne » page 7

Scannez pour regarder 
le tutoriel de connexion 
à « Innoval en Ligne » : 

Retrouvez des e-learnings 
courts et pédagogiques 
pour comprendre 
l’essentiel de la maison 
connectée.

FORMATIONS EN LIGNE :
L’INCONTOURNABLE
POUR UNE 
MAISON 
CONNECTÉE

AF0203 
INTRODUCTION À 
LA MAISON CONNECTÉE 
	 15 mn

AF0212 
LE PACK « MAÎTRISER 
SA PRODUCTION, 
AUTOCONSOMMER 
SIMPLEMENT » 
	 20 mn

AF0003 
CÉLIANE, IMPULSER LA 
CRÉATIVITÉ 
	 60 mn

AF0804 
BRANCHÉS 
SOBRIÉTÉ 
	 76 mn
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Type et durée de 
la formation

 

Référence Niveau
Classe 

virtuelle Présentiel Page

RECHARGE POUR VÉHICULES ÉLECTRIQUES

702    Infrastructures de Recharge pour Véhicules Électriques (IRVE) 2 x 3,5 h 1 jour 29

RECHARGE
POUR VÉHICULES 
ÉLECTRIQUES

ou

 Je sais proposer la bonne solution de bornes de recharge 
pour véhicules électriques

PARCOURS DE FORMATION

Infrastructures de Recharge pour 
Véhicules Électriques (IRVE)

Réf. 702 - 1 jour > p.29

Les fondamentaux d’une Infrastructure 
de Recharge pour 

Véhicules Électriques (IRVE)

E-learning - 35 mn

RÉSIDENTIELFORMATIONS
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RÉ
SI

DE
NT

IE
L

RÉSIDENTIEL

315 €
378 € TTC

400 €
480 € TTC

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

2160 € TTC 2562 € TTC
1800 € 2135 €

RECHARGE POUR VÉHICULES ÉLECTRIQUES

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES  

Formation conforme à la 
réglementation en vigueur et aux 
exigences EV Ready® 1.4

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : pour vous préparer, suivez la 
formation e-learning AF0803 
« Les fondamentaux d’une 
Infrastructure de Recharge pour 
Véhicules Électriques (IRVE) ».

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 28

M
OD

AL
IT

ÉS
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E 
FO

RM
AT

IO
N

100%

RÉF. 702

20
23

Qualification 
des formateurs   
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles  
et déclaré/reconnu comme 
compétent au sein des  
organismes Qualifelec 
et Qualit’Enr 

Pédagogie 
& moyens techniques 
Apports théoriques interactifs 
avec le formateur. 

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

PROGRAMME  
• Contexte et enjeux : programme 	
	 Advenir… 
• Qualifications IRVE 
• Caractéristiques principales des 	
	 bornes de charge et des véhicules : 	
	 modes de charge… 
• Infrastructure dans son contexte 	
	 normatif et réglementaire : 
	 Ev Ready, normes et décrets… 
• Diagnostic et prescriptions Client 
•	Présentation de l’offre Legrand 		
	 Green’up Access et Green’up 		
	 Premium 
•	Installation électrique chez le client, 	
	 schémas de raccordement 
• Test et recette de l’installation 
•	Usages et utilisations 
• Démonstration de l’appli EV Charge 	
	 et lecteur RFID 
•	Étude de cas

 

COMPÉTENCES VISÉES  
• Comprendre le contexte et les 		
	 enjeux du marché 
•	Identifier les besoins liés aux types 	
	 de véhicule, à leur exploitation et 	
	 aux installations électriques des 	
	 clients 
•	Identifier les normes, les types 
	 d’architectures, connaître les 
	 caractéristiques principales des 	
	 bornes de charge et des prises 
•	Identifier les réglementations en 	
	 vigueur 
•	Identifier les exigences de sécurité 	
	 propres aux infrastructures de 		
	 recharge de VE 
•	Déterminer les composants 
	 nécessaires à l’adaptation 
	 de l’installation électrique 
•	Remplir le document de recette de 	
	 l’installation 
•	Argumenter et vendre les solutions 	
	 adaptées à vos clients pour des 
	 installations simples 
•	Maîtriser l’application EV Charge

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Quiz de validation des acquis à la fin 
de la formation.

OBJECTIFS
Réaliser des infrastructures de recharge pour véhicules électriques répondant 
aux exigences EV Ready® 1.4.

Infrastructures de Recharge 
pour Véhicules Électriques 
(IRVE)

Présentiel Classe virtuelle  ou

ou

80 % théorie 
20 % pratique

1 jour (7 h) 
10 personnes

2 x 3,5 h

Maîtrise
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Comment se connecter ?

 Voir les étapes de connexion 
à « Innoval en Ligne » page 7

Scannez pour regarder 
le tutoriel de connexion 
à « Innoval en Ligne » : 

Retrouvez des e-learnings 
courts et pédagogiques 
pour comprendre 
l’essentiel des IRVE.

FORMATIONS EN LIGNE :
POUR DES
FORMATIONS
COURTES
ET CIBLÉES

AF0803 
LES FONDAMENTAUX 
D’UNE INFRASTRUCTURE 
DE RECHARGE POUR 
VÉHICULES ÉLECTRIQUES 
	 35 mn

AF0204 
DÉCOUVRIR LE PACK 
GREEN’UP ACCESS 
CONNECTÉ 
	 28 mn

RECHARGE POUR VÉHICULES ÉLECTRIQUES
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www.legrand.fr 
DÉCOUVREZ 
NOS FORMATIONS
SPÉCIFIQUES
SUR LA RECHARGE 
POUR VÉHICULES 
ÉLECTRIQUES
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 �Je me spécialise sur le portier résidentiel

PARCOURS DE FORMATION

Type et durée de 
la formation

 

Référence Niveau E-learning Présentiel Page

INTERPHONIE ET CONTRÔLE D’ACCÈS

342    Les solutions portier résidentiel 1 jour 33

BL3403 Les solutions portier et contrôle d’accès collectif 35 mn 1 jour 34

INTERPHONIE 
ET CONTRÔLE 
D’ACCÈS

Les bases du portier, 
de l’individuel au petit 

collectif

E-learning - 35 mn

Les solutions portier 
résidentiel

Réf. 342 - 1 jour > p. 33

Découvrir le classe 
300EOS with Netatmo

E-learning - 30 mn

et

RÉSIDENTIELFORMATIONS
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RÉ
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IE
L

INTERPHONIE ET CONTRÔLE D’ACCÈS

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES  

Démonstrations sur produits 
fonctionnels

Maîtrise des avantages de l’offre

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : pour vous préparer, suivez la 
formation e-learning AF0401 « Les 
bases du portier, de l’individuel au 
petit collectif ».

M
OD

AL
IT

ÉS
 D

E 
FO

RM
AT

IO
N

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 32

80 % théorie 
20 % pratique

1 jour (7h)
10 personnes

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs 
	 avec le formateur.  
• Pédagogies démonstratives  
	 et de découverte sur kits 	
	 pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification 
des formateurs  
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles.

Maîtrise

100% 20
23

Présentiel

PROGRAMME  
Connaître le contexte réglementaire 
• L’impact du décret « accessibilité 	
	 aux personnes handicapées » sur 	
	 les portiers  
Comprendre la technologie BUS 2 fils 
• La structure de l’installation 
• La configuration des produits  
Analyser l’offre portier 
• Les kits villa 
• Les portiers connectés 
• Les extensions du kit : 
  - Les platines 
  - Les postes intérieurs 
  - Les relais

Utiliser le configurateur portier 
Réaliser le paramétrage d’un portier 
connecté 
• Mise en situation des produits portiers 
• Paramétrage physique par cavalier

 
 

COMPÉTENCES VISÉES  
• Comprendre le principe de la  
	 réglementation 
• Connaître la segmentation de l’offre 
• Traduire le besoin client avec une 	
	 offre adaptée conformément à la 
	 réglementation 
• Proposer les composants du système 	
	 les mieux adaptés à vos projets de 	
	 villas 
• Maîtriser le câblage et 
	 le paramétrage des produits

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Quiz de validation des acquis.

OBJECTIFS
Maîtriser le contour d’offre du kit portier dans l’habitat individuel 
et le faire évoluer.

Les solutions portier 
résidentiel

RÉF. 342

RÉSIDENTIEL

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

2160 € TTC 2562 € TTC
1800 € 2135 €

315 €
378 € TTC

400 €
480 € TTC

INTERPHONIE 
ET CONTRÔLE 
D’ACCÈS
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INTERPHONIE ET CONTRÔLE D’ACCÈS

RÉF. 342RÉF. BL3403

OBJECTIFS
Maîtriser l’offre d’interphonie et de contrôle d’accès dédiée au collectif. 
Savoir comprendre le besoin de son client afin de le conseiller et de l’accompagner 
dans les évolutions de son installation interphonie et contrôle d’accès.

PROGRAMME
La formation  BL3403 « les solutions portier et contrôle d’accès collectif » 
se réalise en 2 étapes, il est indispensable de suivre dans un premier temps 
la formation AF0401 « les bases du portier, de l’individuel au petit collectif »,
après validation, suivre la formation PR3403 « les solutions portier et contrôle 
d’accès collectif ».

Présentiel

Les solutions portier 
et contrôle d’accès collectif

E-learning et

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

ÉTAPE 1

RÉF. AF0401

E-learning

Les bases du portier, 
de l’individuel au petit collectif
OBJECTIFS
Découvrir les bases du portier, de l’individuel au petit collectif jusqu’à 12 logements.

PROGRAMME  
• L’interphonie : de quoi parle-t-on ?  
• Au cœur du portier Legrand / Bticino 
• Comment répondre aux besoins ? 
• Le collectif jusqu’à 12 logements

COMPÉTENCES VISÉES  
• Comprendre les principes 
	 de câblage d’une installation  
	 en logement individuel et collectif 	
	 jusqu’à 12 logements 
• Connaître les différentes  
	 fonctionnalités d’un portier 
• Savoir proposer les bons produits 	
	 pour répondre aux usages les plus 	
	 courants

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Quiz de validation des acquis 
et attestation de suivi délivrée 
à la fin de la formation.

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

MODALITÉS PÉDAGOGIQUES  
ET MOYENS TECHNIQUES

• E-learning disponible sur la
   plateforme de formation 
   « Innoval en Ligne »

• Contenu didactique et proposé 
   en plusieurs parties.

35 mn Initiation 91% 20
23

80 % théorie 
20 % pratique Maîtrise

1 jour (7 h) 
10 personnes

35 mn
RÉSIDENTIEL

RÉSIDENTIEL
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INTERPHONIE ET CONTRÔLE D’ACCÈS

RÉ
SI

DE
NT

IE
L

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

2160 € TTC
1800 € -

315 €
378 € TTC

-

M
OD

AL
IT

ÉS
 D

E 
FO

RM
AT
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N

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES  

Démonstrations sur produits 
fonctionnels

Maîtrise des avantages de l’offre

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

E-learning disponible sur la
  plateforme de formation 
  « Innoval en Ligne ».

80 % théorie 
20 % pratique

1 jour (7 h) 
10 personnes

Maîtrise

Qualification 
des formateurs  
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en courants faibles et offres 
résidentielles.

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs 
	 avec le formateur.  
• Pédagogies démonstratives  
	 et de découverte sur kits 	
	 pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

PROGRAMME  
• Retour sur le e-learning AF0401 	
	 effectué 
• Interphonie 
	 - Le contexte réglementaire : 		
	    Normes et accessibilité 
	 - L’offre produits : platines de rue, 
	    postes intérieurs, relais 
	 - Focus sur le module d’extension 
	    de l’installation 346851 
	 - Codification et démonstration 
	    de fonctionnement 
• Contrôle d’accès 
	 - Le contexte réglementaire  
	 - Mode de gestion 
	 - L’offre contrôle d’accès 
	 - Règles de câblage 
	 - Démonstration gestion sur 
	    Hexact Web 
• Étude de cas

COMPÉTENCES VISÉES  
• Connaître la segmentation de l’offre 
• Répondre aux besoins de vos clients 	
	 avec une offre adaptée et conforme 	
	 à la réglementation 
• Proposer les composants du 
	 système interphonie les mieux 		
	 adaptés au  collectif jusqu’à 3 
	 bâtiments (1 entrée principale et 
	 3 bâtiments) 
• Proposer les composants du 
	 système contrôle d’accès VIGIK 
	 les mieux adaptés de la centrale 	
	 autonome à la gestion temps réel 
	 à distance 
• Connaître le câblage et le 
	 paramétrage des produits

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Auto-positionnement.

RÉF. PR3403

Présentiel

Les solutions portier 
et contrôle d’accès collectif
OBJECTIFS
Maîtriser l’offre d’interphonie et de contrôle d’accès dédiée au collectif. 
Savoir comprendre le besoin de son client afin de le conseiller et de l’accompagner 
dans les évolutions de son installation interphonie et contrôle d’accès.

ÉTAPE 2

RÉSIDENTIEL

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 32
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INTERPHONIE ET CONTRÔLE D’ACCÈS

Retrouvez des e-learnings 
courts et pédagogiques 
pour comprendre 
l’essentiel du contrôle 
d’accès.

FORMATIONS EN LIGNE :
DU CONTENU
EN LIBRE ACCÈS
DÉDIÉ 
AUX PRO

AF0401 
LES BASES DU PORTIER, 
DE L’INDIVIDUEL AU PETIT 
COLLECTIF 
	 35 mn

AF0402 
DÉCOUVREZ 
LE CLASSE 300EOS 
WITH NETATMO 
	 30 mn

Comment se connecter ?

 Voir les étapes de connexion 
à « Innoval en Ligne » page 7

Scannez pour regarder 
le tutoriel de connexion 
à « Innoval en Ligne » : 



Habilitations électriques 	 38
Protection et distribution de puissance	 42
Recharge pour véhicules électriques	 48 
Éclairage de sécurité et incendie (SSI et SES)	 52
Câblage structuré VDI	 56
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CHANTIERS TERTIAIRES
FORMATIONS
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Type et durée de 
la formation

Référence Niveau E-learning Présentiel Page

HABILITATIONS ÉLECTRIQUES

BL0930 Formation initiale BT : habilitation électrique Basse Tension 6 à 10 h 1 jour 39

BL0932 Recyclage BT : habilitation électrique Basse Tension 3 à 4 h 1/2 jour 40

et

et

HABILITATIONS
ÉLECTRIQUES

FORMATIONS TERTIAIRE
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6 à 10 hÉTAPE 1

1 jour (7 h)ÉTAPE 2

TE
RT

IA
IR

E

HABILITATIONS ÉLECTRIQUES

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 38
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PUBLIC CONCERNÉ

Installateur électricien réalisant
des travaux ou installations 
électriques BT

PRÉ-REQUIS

Module e-learning : disposer d’un 
ordinateur connecté à Internet et 
d’une adresse mail individuelle 

LES 

Temps de formation optimisé : 
e-learning + présentiel

DATES ET LIEUX

  Consultables en ligne sur  
www.legrand.fr > Espace Pro >
Formations > Planning des formations

 Organisation possible hors site 
Legrand sous conditions matérielles,
nous consulter.

PROGRAMME 
La formation BL0930  se réalise en 2 étapes

 

MODULE E-LEARNING 
Formation à distance indispensable 
avant ce stage : 
« Acquérir les connaissances 
théoriques relatives à la NF C 18-510 » 
> 6 à 10 heures selon les titres visés.
Pour cette phase préliminaire, nous
consulter.

PRÉSENTIEL 
Les exigences de la norme NF C 18-510 
• Les dangers de l’électricité
• Les zones à risque électrique
• Les niveaux d’habilitation
• Les moyens de protection
• Les documents applicables
• Évaluation et prévention des risques 

électriques lors de travaux et 
interventions

• Conduites à tenir en cas d’incidents
ou d’accidents d’origine électrique

• Prescription de sécurité électrique
dans le cadre d’opérations de
consignation, de travaux,
d’interventions et d’essais sur les
installations BT

Réalisations pratiques 
• Sur maquettes fonctionnelles et

tableaux BT

COMPÉTENCES VISÉES  
• Identifier les risques électriques

sur une installation électrique
• Connaître la réglementation

concernant les opérations effectuées
sur les installations électriques ou
dans leur voisinage
(selon la NF C 18-510)

• Savoir se déplacer et évoluer dans
un environnement électrique

• Rendre compte de l’opération réalisée

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Conformément à la norme,

« un avis après formation »
est délivré à l’issue du parcours
complet e-learning + présentiel ;
celui-ci servira de base pour établir
l’habilitation électrique

• Délivrance d’un titre d’habilitation
pré-renseigné et d’une attestation
complétée de l’avis du formateur.

OBJECTIFS
Identifier la réglementation en matière d’instructions de sécurité électrique 
et des risques présentés par les installations et équipements BT.
Appliquer les consignes de sécurité en BT liées aux consignations, 
aux interventions générales, aux travaux hors tension ou au voisinage effectué 
sur des ouvrages ou des installations électriques.

Formation initiale BT :
habilitation électrique 
Basse Tension

RÉF. BL0930

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs

avec le formateur. 
• Pédagogies démonstratives 

et de découverte sur kits 
pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification des formateurs 
Formateur salarié de Bureau 
Veritas, expert en électricité 
et sécurité, habilitations 
électriques et électricité 
d’équipement.

PrésentielE-learning  et

88% 20
22

TERTIAIRE
INDUSTRIE

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

490 €

-

588 € TTC
-

-

50 % théorie 
50 % pratique Maîtrise

1 jour (7 h) 
8 personnes

6 à 10 h
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HABILITATIONS ÉLECTRIQUES

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 38
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PUBLIC CONCERNÉ

Installateur électricien réalisant
des travaux ou installations 
électriques BT

PRÉ-REQUIS

Être titulaire d’une habilitation 
électrique BT de moins de 3 ans 

Module e-learning : disposer d’un 
ordinateur connecté à Internet et 
d’une adresse mail individuelle

LES 

Temps de formation optimisé : 
e-learning + présentiel

DATES ET LIEUX

  Consultables en ligne sur  
www.legrand.fr > Espace Pro >
Formations > Planning des formations

 Organisation possible hors site 
Legrand sous conditions matérielles,
nous consulter.

RÉF. BL0932

PROGRAMME 
La formation BL0932  se réalise en 2 étapes

 

MODULE E-LEARNING 
Formation à distance indispensable 
avant ce stage : 
« Acquérir les connaissances 
théoriques relatives à la NF C 18-510 » 
> 3 à 4 heures selon les titres visés.
Pour cette phase préliminaire, nous
consulter.

PRÉSENTIEL 
Les exigences de la norme NF C 18-510 
• Les dangers de l’électricité
• Les zones à risque électrique
• Les niveaux d’habilitation
• Les moyens de protection
• Les documents applicables
• Évaluation et prévention des risques 

électriques lors de travaux et 
interventions

• Conduites à tenir en cas d’incidents
ou d’accidents d’origine électrique

• Prescription de sécurité électrique
dans le cadre d’opérations de
consignation, de travaux,
d’interventions et d’essais sur les
installations BT

Réalisations pratiques 
• Sur maquettes fonctionnelles et

tableaux BT

COMPÉTENCES VISÉES  
• Identifier les risques électriques

sur une installation électrique
• Connaître la réglementation

concernant les opérations effectuées
sur les installations électriques ou
dans leur voisinage
(selon la NF C 18-510)

• Savoir se déplacer et évoluer dans
un environnement électrique

• Rendre compte de l’opération réalisée

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Conformément à la norme,

« un avis après formation »
est délivré à l’issue du parcours
complet e-learning + présentiel ;
celui-ci servira de base pour établir
l’habilitation électrique

• Délivrance d’un titre d’habilitation
pré-renseigné et d’une attestation
complétée de l’avis du formateur.

OBJECTIFS
Identifier la réglementation en matière d’instructions de sécurité électrique et des 
risques présentés par les installations et équipements BT.
Appliquer les consignes de sécurité en BT liées aux consignations, aux 
interventions générales, aux travaux hors tension ou au voisinage effectué sur des 
ouvrages ou des installations électriques.

Recyclage BT :
habilitation électrique 
Basse Tension

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs

avec le formateur. 
• Pédagogies démonstratives 

et de découverte sur kits 
pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification des formateurs 
Formateur salarié de Bureau 
Veritas, expert en électricité 
et sécurité, habilitations 
électriques et électricité 
d’équipement.

PrésentielE-learning et

100% 20
22

TERTIAIRE
INDUSTRIE

3 à 4 hÉTAPE 1

1/2 jour (3,5 h)ÉTAPE 2

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

300 €

-

360 € TTC
-

-

50 % théorie 
50 % pratique Maîtrise

1/2 jour (3,5 h) 
10 personnes

3 à 4 h
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www.legrand.fr 
DÉCOUVREZ NOS 
REPORTAGES
CHANTIER ET LES 
SOLUTIONS PRODUIT 
MISES EN ŒUVRE
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  Je conçois un tableau électrique en tertiaire de proximité jusqu’à 250 A
PARCOURS DE FORMATION

PROTECTION 
ET DISTRIBUTION 
DE PUISSANCE

Les tableaux  
électriques 

 jusqu’à 250 A

E-learning 
45 mn

Optimiser ses 
études de tableau 
inférieur à 250 A

E-learning 
45 mn

La maîtrise du 
logiciel XL Pro³ 
Tableaux 400 

Réf. 435 
1 jour > p. 45

Optimiser vos 
études jusqu’à 400 

A avec XLPRO3 
Calcul 400 

Réf. PR4233 
2 jours > p. 44

Initiation aux 
notes de calcul

E-learning 
25 mn

Type et durée 
de la formation

Référence Niveau Présentiel Page

PROTECTION ET DISTRIBUTION DE PUISSANCE

430 Le tableau de distribution jusqu’à 250 A 1/2 jour 43

PR4233 Optimiser vos études jusqu’à 400 A avec XLPRO3 Calcul 400 2 jours 44

435 La maîtrise du logiciel XLPRO3 Tableaux 400 1 jour 45

FORMATIONS TERTIAIRE
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PROTECTION ET DISTRIBUTION DE PUISSANCE

RÉF. 430

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES 

Maîtrise des avantages de l’offre 
Legrand jusqu’à 250 A

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : pour vous préparer, suivez 
la formation e-learning AF3302        
« Les tableaux électriques jusqu’à 
250 A ».

M
OD
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TERTIAIRE
INDUSTRIE

100%PROGRAMME  
Rappels des fondamentaux 
d’électricité 
• La filiation
• La sélectivité
• Découverte et démonstration

du logiciel XLPro3 Tool 

Les solutions pour tableau 
à puissance surveillée 
(jusqu’à 250 A tarif jaune) 

L’appareil de tête 

La protection tête de groupe 

La protection des départs 

La répartition 

Les enveloppes : coffrets et armoires 

Démonstration en showroom Innoval

COMPÉTENCES VISÉES  
• Acquérir les notions de base concernant 

la filiation et la sélectivité
• Conseiller vos clients sur les produits

à mettre en œuvre pour réaliser un
tableau électrique jusqu’à 250 A

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Quiz de validation des acquis
• Validation des travaux pratiques.

OBJECTIFS
Conseiller et apporter une solution technique performante à vos clients pour les 
tableaux électriques jusqu’à 250 A.

Le tableau de distribution 
jusqu’à 250 A

20
22

Présentiel

80 % théorie 
20 % pratique

Initiation

1/2 jour (3,5 h)
10 personnes

Qualification 
des formateurs  
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles  
et tertiaires.

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs

avec le formateur. 
• Pédagogies démonstratives 

et de découverte sur kits 
pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

-

2160 € TTC

-

2562 € TTC
1800 € 2135 €

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

TE
RT

IA
IR

E

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 42
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PROTECTION ET DISTRIBUTION DE PUISSANCE

RÉF. PR4233

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 42

PUBLIC CONCERNÉ

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES 

Gagner en autonomie et en efficacité 
Plusieurs études de cas pratiques 
avec présentation de solutions réelles 
de produits

Logiciel Legrand conforme ELIEBT

Mise à disposition d’un ordinateur 
portable par stagiaire pendant la 
durée de la formation

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : pour vous préparer, suivez 
la formation e-learning AF3301 
« Optimiser ses études de tableau 
inférieur à 250 A » et AF3302 « Les 
tableaux électriques jusqu’à 250 A ».

Conseil : il est recommandé de bien 
maîtriser les outils informatiques.

M
OD
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IT
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TERTIAIRE
INDUSTRIE

PROGRAMME  
Les fondamentaux des circuits 
électriques jusqu’à 400 A 
• Les types de branchement

en puissance limitée et surveillée 
• Le pouvoir de coupure
• La sélection et la filiation
• Le choix des protections
• La note de calcul
• La répartition dans un tableau

électrique

L’optimisation économique grâce au 
choix des protections adaptées et de 
la déclaration D13/13 Legrand

Le logiciel XLPro3 Calcul 400 
• Fonctions de base et avancées
• L’assistant
• Les astuces
• Impression du dossier
• Exportation vers le logiciel XLPro3

Tableaux 400

COMPÉTENCES VISÉES  
• Réaliser vos schémas conformément

aux règles de la NF C 15-100 jusqu’à
400 A

• Maîtriser le logiciel d’XLPro³ Calcul 400
• Définir les produits de protection les

plus appropriés
• Calculer la section des conducteurs
• Optimiser le coût de l’installation

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Quiz de validation des acquis
• Validation des travaux pratiques
   avec XLPro3 Calcul 400.

OBJECTIFS
Gagner en autonomie et en efficacité pour la réalisation d’un bilan en puissance  
limitée et surveillée jusqu’à 400 A. Conseiller à l’aide d’un schéma conformément 
aux règles de la NF C 15-100. Choisir au mieux les produits de protection pour  
optimiser le budget. Maîtriser les fonctionnalités du logiciel  XLPro³ Calcul 400.

Optimiser vos études 
jusqu’à 400 A avec 
XLPRO3 calcul 400

Présentiel

Maîtrise

40 % théorie 
60 % pratique

2 jours (14h)
8 personnes

Qualification 
des formateurs  
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles  
et tertiaires.

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs

avec le formateur. 
• Pédagogies démonstratives 

et de découverte sur kits 
pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

100 % 20
24

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

3756 € TTC 4500& € TTC
3130 € 3750 €

630 €
756 € TTC

800 €
960 € TTC
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TE
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315€
378€ TTC

1878 € TTC

400 €
480 € TTC

2250 € TTC
1565 € 1875 €

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

PROTECTION ET DISTRIBUTION DE PUISSANCE

Maîtrise

100 %

M
OD
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ÉS
 D

E 
FO
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AT
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N

RÉF. 435

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES 

Réaliser une étude avec le logiciel 
XLPro3 Tableaux 400

Maîtriser les astuces du logiciel pour 
gagner du temps

Mise à disposition d’un ordinateur 
portable par stagiaire pour la durée  
de la formation

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : pour vous préparer, suivez 
la formation e-learning AF3302 « Les 
tableaux électriques jusqu’à 250 A ».

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 42

20
24

30 % théorie 
70 % pratique

1 jour (7 h)
8 personnes

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs

avec le formateur. 
• Pédagogies démonstratives

et de découverte 
• Pédagogie active grâce à 

une mise en situation sur PC.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Qualification 
des formateurs  
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert  
en solutions résidentielles 
et tertiaires.

Présentiel

PROGRAMME  
• Les seuils de puissances des

appareils de protection
• Le choix des protections
• La répartition la plus appropriée
• La mise en enveloppe en fonction

des contraintes du chantier 
• La visualisation de mon tableau
	 électrique 
• L’impression des étiquettes et du

schéma électrique
• La liste du matériel nécessaire pour

la réalisation de mon tableau électrique
• Création d’une étude à partir d’un

cas concret résidentiel - Correction
• Création d’une étude optimisée

d’un TGBT - Correction
• Les exportations et importations

vers XLPro3 Calcul

COMPÉTENCES VISÉES  
• Utiliser le logiciel en optimisant

ses fonctionnalités
• Connaître les raccourcis et les

astuces pour gagner du temps
• Générer la liste du matériel à

commander
• Créer un dossier d’implantation

du tableau électrique 
• Imprimer le schéma électrique

de mon projet

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Quiz de validation des acquis.

OBJECTIFS
Concevoir efficacement des tableaux de distribution avec la mise en enveloppe 
des produits nécessaires à la réglementation jusqu’à 400 A.  
Créer des dossiers imprimables détaillés.

La maîtrise du logiciel 
XLPro³ Tableaux 400

TERTIAIRE
INDUSTRIE
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Retrouvez des e-learnings 
courts et pédagogiques 
pour comprendre 
l’essentiel de 
la protection électrique 
des installations.

FORMATIONS EN LIGNE :
L’INCONTOURNABLE
AVANT DE VENIR
EN PRÉSENTIEL

AF3301 
OPTIMISER SES ÉTUDES 
DE TABLEAU INFÉRIEUR 
À 250 A 

45 mn

AF3302 
LES TABLEAUX 
ÉLECTRIQUES 
JUSQU’À 250 A 

45 mn

AF0806 
L’UNIVERS 
DU PHOTOVOLTAÏQUE 

20 mn

AF0602 
LA SUITE XLPRO³ 

20 mn

Comment se connecter ?

PROTECTION ET DISTRIBUTION DE PUISSANCE

 Voir les étapes de connexion 
à « Innoval en Ligne » page 7

Scannez pour regarder 
le tutoriel de connexion 
à « Innoval en Ligne » : 
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www.legrand.fr 
RETROUVEZ TOUTE 
L’ACTUALITÉ
ET LES INFOS
SUR LA PROTECTION 
ÉLECTRIQUE
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RECHARGE
POUR VÉHICULES 
ÉLECTRIQUES

Type et durée de 
la formation

Référence Niveau
Classe 

virtuelle Présentiel Page

RECHARGE POUR VÉHICULES ÉLECTRIQUES

702    Infrastructures de Recharge pour Véhicules Électriques (IRVE) 2 x 3,5 h 1 jour 49ou

FORMATIONS TERTIAIRE

 Je sais proposer la bonne solution de bornes de recharge 
pour véhicules électriques

PARCOURS DE FORMATION

Infrastructures de Recharge pour 
Véhicules Électriques (IRVE)

Réf. 702 - 1 jour > p.49

Les fondamentaux d’une Infrastructure 
de Recharge pour 

Véhicules Électriques (IRVE)

E-learning - 35 mn
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RECHARGE POUR VÉHICULES ÉLECTRIQUES

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES 

Formation conforme à la 
réglementation en vigueur et aux 
exigences EV Ready® 1.4

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : pour vous préparer, suivez la 
formation e-learning AF0803 
« Les fondamentaux d’une 
Infrastructure de Recharge pour 
Véhicules Électriques (IRVE) ».

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 48
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100%

RÉF. 702

20
23

Maîtrise

Qualification 
des formateurs   
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en solutions résidentielles  
et déclaré/reconnu comme 
compétent au sein des  
organismes Qualifelec 
et Qualit’Enr. 

Pédagogie 
& moyens techniques 
Apports théoriques interactifs 
avec le formateur. 

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

PROGRAMME  
• Contexte et enjeux : programme

Advenir…
• Qualifications IRVE
• Caractéristiques principales des

bornes de charge et des véhicules :
modes de charge…

• Infrastructure dans son contexte
normatif et réglementaire :
Ev Ready, normes et décrets…

• Diagnostic et prescriptions client
• Présentation de l’offre Legrand

Green’up Access et Green’up
Premium

• Installation électrique chez le client,
schémas de raccordement

• Test et recette de l’installation
• Usages et utilisation
• Démonstration de l’appli EV Charge

et lecteur RFID 
• Étude de cas

COMPÉTENCES VISÉES  
• Comprendre le contexte et les

enjeux du marché
• Identifier les besoins liés aux types

de véhicule, à leur exploitation et
aux installations électriques des
clients

• Identifier les normes, les types
d’architectures, connaître les
caractéristiques principales des
bornes de charge et des prises

• Identifier les réglementations en
	 vigueur 
• Identifier les exigences de sécurité

propres aux infrastructures de
recharge de VE

• Déterminer les composants
nécessaires à l’adaptation
de l’installation électrique

• Remplir le document de recette de
l’installation

• Argumenter et vendre les solutions
adaptées à vos clients pour des
installations simples

• Maîtriser l’application EV Charge

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
Quiz de validation des acquis à la fin 
de la formation.

OBJECTIFS
Réaliser des infrastructures de recharge pour véhicules électriques répondant 
aux exigences EV Ready® 1.4.

Infrastructures de Recharge 
pour Véhicules Électriques 
(IRVE)

HABITAT

Présentiel Classe virtuelle  ou

2 x 3,5 h

80 % théorie 
20 % pratique

1 jour (7 h) 
10 personnes

ou

315 €
378 € TTC

400 €
480 € TTC

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

2160 € TTC 2562 € TTC
1800 € 2135 €
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Retrouvez des e-learnings 
courts et pédagogiques 
pour comprendre 
l’essentiel des IRVE.

PARCOURS DIGITAL:
POUR DES
FORMATIONS
COURTES
ET CIBLÉES

AF0803 
LES FONDAMENTAUX 
D’UNE INFRASTRUCTURE 
DE RECHARGE POUR 
VÉHICULES ÉLECTRIQUES 

35 mn

AF0805 
LES INTERVENANTS 
SUR LE MARCHÉ DE L’IRVE 

10 mn

RECHARGE POUR VÉHICULES ÉLECTRIQUES

Comment se connecter ?

 Voir les étapes de connexion 
à « Innoval en Ligne » page 7

Scannez pour regarder 
le tutoriel de connexion 
à « Innoval en Ligne » : 
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www.legrand.fr 
DÉCOUVREZ 
NOS FORMATIONS
SPÉCIFIQUES
SUR LA RECHARGE 
POUR VÉHICULES 
ÉLECTRIQUES
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Type et durée 
de la formation

Référence Niveau Présentiel Page

ÉCLAIRAGE DE SÉCURITÉ ET INCENDIE (SSI ET SES)

406 Les solutions d’éclairage de sécurité en tertiaire de proximité (BAES) 1/2 jour 53

PR4401 L’éclairage de sécurité et l’alarme incendie dans les bâtiments tertiaires 1 jour 54

FORMATIONS TERTIAIRE

PARCOURS DE FORMATION
 Je me spécialise dans l’éclairage de sécurité et l’alarme incendie

L’éclairage de sécurité et 
l’alarme incendie dans les 

bâtiments tertiaires

Réf. PR4401 
1 jour > p. 54

Les solutions d’éclairage 
de sécurité en tertiaire de 

proximité (BAES)

Réf. 406 
1/2 jour > p. 53

La sécurité 
du bâtiment

E-learning 
25 mn

ÉCLAIRAGE DE SÉCURITÉ
ET INCENDIE (SSI ET SES)
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ÉCLAIRAGE DE SÉCURITÉ  ET INCENDIE (SSI ET SES)
M

OD
AL

IT
ÉS

 D
E 

FO
RM

AT
IO

N

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES 

Étude de cas concrets

Démonstrations sur produits 
fonctionnels

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : 1/2 journée à associer avec 
la formation 428 « Le câblage 
structuré cuivre ».

RÉF. 406

80 % théorie 
20 % pratique

1/2 jour (3 h1/2) 
10 personnes

Maîtrise

Qualification 
des formateurs  
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en courants faibles et systèmes 
d’éclairage de sécurité.

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs

avec le formateur. 
• Pédagogies démonstratives

et de découverte sur kits 
pédagogiques fonctionnels.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

93% 20
23

PROGRAMME  
• Le principe et la réglementation d’un

Système d’Éclairage de Sécurité
• Les différentes fonctions (ambiance,

évacuation)
• Les différentes technologies (BAES,

BAEH, LSC) et l’offre d’éclairage de
sécurité adaptée

• Blocs SATI connectés et SATI
adressables

• Le Kickspot
• Les luminaires sur source centrale
• Étude de cas, à partir de cas

concrets et du catalogue, vous
devrez :
- Déterminer la nomenclature des

produits nécessaires
- Argumenter votre solution

• Démonstration sur produits
fonctionnels : Système SATI
connecté

COMPÉTENCES VISÉES  
• Comprendre la réglementation
• Traduire le besoin client avec une

offre d’éclairage de sécurité adaptée, 
conformément à la réglementation

• Comprendre le fonctionnement
d’une installation BAES connectée

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Réaliser l’étude de cas
• Quiz de validation des acquis.

OBJECTIFS
Conseiller vos clients sur le choix des produits afin de proposer une installation 
d’éclairage de sécurité adaptée.

Présentiel

Les solutions d’éclairage 
de sécurité en tertiaire  
de proximité (BAES)

TERTIAIRE
INDUSTRIE

- -
Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

2160 € TTC 2562 € TTC
1800 € 2135 €

TE
RT

IA
IR

E

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 52
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Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

2160 € TTC 2562 € TTC
1800 € 2135 €

315 €
378 € TTC

400 €
480 € TTC

ÉCLAIRAGE DE SÉCURITÉ  ET INCENDIE (SSI ET SES)

RÉF. PR4401

L’éclairage de sécurité et 
l’alarme incendie dans les 
bâtiments tertiaires
OBJECTIFS
Connaître la réglementation, les termes. Savoir conseiller le client, déterminer 
les besoins, à partir d’un plan et savoir implanter les produits.

PROGRAMME  
Réglementation (types de bâtiments 
ERP, ERT, règles d’installation, ...)
principes d’un système de sécurité 
des bâtiments

Éclairage de sécurité 
• Rappels réglementaires
• Étude de cas avec implantation

des blocs d’évacuation, d’ambiance
et le dispositif de balisage renforcé

• Offre Legrand 
Alarme incendie
• Principes généraux d’un système de

sécurité Incendie
• Les catégories et choix

des équipements d’alarme 4 à 2a
• Étude de cas : choix de l’équipement
• Règles d’implantation des périphé-	
	 riques (déclencheurs manuels,

diffuseurs sonores...) 
• Étude de cas : réaliser l’implantation

des périphériques
• Offre Legrand
• Études de cas à partir d’un cahier

des charges

COMPÉTENCES VISÉES 
• Comprendre et connaître la

réglementation sur l’éclairage 
de sécurité et l’alarme incendie 

• Connaître la gamme BAES Legrand
• Identifier les fonctionnalités avancées 

et différenciantes de la gamme
• Connaître les équipements d’alarme 

incendie, savoir choisir et implanter
les produits nécessaires

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Réaliser l’étude de cas
• Quiz de validation des acquis.

TERTIAIRE
INDUSTRIE

80 % théorie 
20 % pratique

1 jour (7h)
10 personnes

Maîtrise

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES 

Étude de cas concrets

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : pour vous préparer, suivez 
les formations e-learning AF-31 
« La sécurité du bâtiment » 
et AF0403 « BAES SATI connecté : 
usages et offre ».

M
OD

AL
IT

ÉS
 D

E 
FO

RM
AT

IO
N Qualification 

des formateurs   
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en courants faibles.

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs

avec le formateur. 
• Pédagogies démonstratives

et de découverte sur kits 
pédagogiques fonctionnels 

• Ordinateur portable fourni 
aux stagiaires pour la durée
de la formation.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

Présentiel

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 52

99 % 20
24
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Retrouvez des e-learnings 
courts et pédagogiques 
pour comprendre 
l’essentiel de l’éclairage 
de sécurité et l’alarme 
incendie.

FORMATIONS EN LIGNE :
POUR DÉCOUVRIR
UN NOUVEAU
SUJET

AF-31 
LA SÉCURITÉ 
DU BÂTIMENT 

50 mn

AF0403 
BAES SATI CONNECTÉ : 
USAGES ET OFFRE 

30 mn

ÉCLAIRAGE DE SÉCURITÉ  ET INCENDIE (SSI ET SES)

Comment se connecter ?

 Voir les étapes de connexion 
à « Innoval en Ligne » page 7

Scannez pour regarder 
le tutoriel de connexion 
à « Innoval en Ligne » : 
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Type et durée 
de la formation

Référence Niveau Présentiel Page

CÂBLAGE STRUCTURÉ VDI

428 Le câblage structuré cuivre 1/2 jour 57

PR4501 L’infrastructure de câblage structuré cuivre et fibre optique dans le tertiaire de proximité 1 jour 58

PARCOURS DE FORMATION

CÂBLAGE 
STRUCTURÉ VDI

 Je découvre l’univers du câblage structuré pour conseiller mes clients

Le câblage 
structuré 

cuivre

Réf. 428 
1/2 jour > p. 57

L’infrastructure de câblage 
structuré cuivre et fibre optique 

dans le tertiaire de proximité

Réf. PR4501 
1 jour > p. 58

Le câblage structuré 
dans les bâtiments 

tertiaires

E-learning 
45 mn

FORMATIONS TERTIAIRE
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CÂBLAGE STRUCTURÉ VDI
M

OD
AL

IT
ÉS

 D
E 

FO
RM

AT
IO

N

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES 

Construction d’un argumentaire 
commercial et exercice de collecte 
d’informations

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : pour vous préparer, suivez la 
formation e-learning AF-25 « Le 
câblage structuré dans les bâtiments 
tertiaires ».

Conseil : 1/2 journée à associer  
avec la formation 406 « Les solutions 
d’éclairage de sécurité en petit 
tertiaire (BAES) ».

RÉF. 428

92% 20
23

80 % théorie 
20 % pratique

1/2 jour (3 h1/2) 
10 personnes

Maîtrise

Qualification 
des formateurs   
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en courants faibles.

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs

avec le formateur. 
• Pédagogies démonstratives

et de découverte sur kits 
pédagogiques fonctionnels 

• Ordinateur portable fourni 
aux stagiaires pour la durée
de la formation.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

PROGRAMME  
Le principe du câblage structuré et les 
modes de transmission de données 
• Norme ISO 11801
• Le câblage horizontal et l’équipement

du poste de travail 
• Les types de tests et longueurs

maximum

Présentation de l’offre 
• Les principaux arguments de l’offre
	 LCS3  
• Conception d’une installation

monobaie
• Correction d’une étude
• L’organisation de l’armoire de brassage
• Les tests de performance sur les liens

Réalisation pratique 
• Câbler et tester un lien permanent

de Catégorie 6 
• Réalisation d’un devis à partir d’un

cahier des charges

COMPÉTENCES VISÉES  
• Concevoir une armoire de brassage

en respectant la réglementation
• Argumenter l’offre LCS3

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Quiz de validation des acquis
• Réussite des travaux pratiques.

OBJECTIFS
Conseiller vos clients sur les solutions cuivre (gamme LCS3). 
Proposer à vos clients une réponse technique complète.  
Se démarquer en maîtrisant les arguments des offres LCS3.

TERTIAIRE
INDUSTRIE

Présentiel

Le câblage structuré 
cuivre

- -
Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

2160 € TTC 2562 € TTC
1800 € 2135 €

TE
RT

IA
IR

E

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 56
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M
OD

AL
IT

ÉS
 D

E 
FO

RM
AT

IO
N

PUBLIC CONCERNÉ

Vendeur comptoir / Vendeur conseil

Technico-commercial itinérant

Technico-sédentaire

Responsable de point de vente

PRÉ-REQUIS

Maîtrise des bases de l’électricité 

LES 

Étude de cas concrets

DATES ET LIEUX

  Nous consulter

 Organisation possible hors site 
Legrand, sous conditions matérielles,
nous consulter.

Conseil : pour vous préparer, suivez 
les formations e-learning AF-22 « La 
fibre optique dans les bâtiments 
tertiaires » et AF-25 « Le câblage 
structuré dans les bâtiments 
tertiaires ».

60 % théorie 
40 % pratique

1 jour (7h) 
10 personnes

Maîtrise

Qualification 
des formateurs   
Formateur qualifié  
du groupe Legrand, expert 
en courants faibles.

Pédagogie 
& moyens techniques 
• Apports théoriques interactifs

avec le formateur. 
• Pédagogies démonstratives

et de découverte sur kits 
pédagogiques fonctionnels 

• Ordinateur portable fourni 
aux stagiaires pour la durée
de la formation.

Tous nos centres de formation 
Innoval sont classés ERP  
et conformes aux règles 
d’accessibilité (dont la 
conformité aux règles PMR). 
Pour les autres handicaps 
merci de prendre contact avec 
nos services afin de vous 
apporter une réponse dédiée 
au 05 55 06 88 30 ou par mail à 
formation.innoval@legrand.fr.

PROGRAMME  
Rappel des fondamentaux 
• Normes et réglementations
• Câblage en étoile
• Types de câbles
• Blindage
• Connectique
• Classes et catégories d’installation

Focus PoE 
• Technologie
• Fonctionnement
• Normes en vigueur
• Avantages
• Certification Legrand LCS3

Initiation à la fibre optique 
• Composition
• Types de fibres
• Catégories de fibre
• Distances
• Types de raccordement de fibres

en fonction des besoins clients

L’offre Legrand LCS3 
Offre et démonstration de 
raccordement de noyau LCS3 

Étude de cas

COMPÉTENCES VISÉES  
• Maîtriser les fondamentaux de

l’infrastructure numérique du bâtiment
• Connaître l’offre produits Legrand
• Déterminer une nomenclature

conforme à la norme et en lien
avec les besoins du client

MODALITÉS D’ÉVALUATION  
• Étude de cas
• Test d’autopositionnement.

OBJECTIFS
Maîtriser les fondamentaux des infrastructures cuivre et fibre optique.
Traduire les besoins de vos clients en solutions produits optimisées.
Être capable de réaliser une étude d’un bâtiment tertiaire de proximité en cuivre 
et fibre optique avec les produits de l’offre Legrand LCS3.

TERTIAIRE
INDUSTRIE

Présentiel

L’infrastructure de câblage 
structuré cuivre et fibre optique 
dans le tertiaire de proximité

PARCOURS  
DE FORMATION 
→ voir p. 56

99 % 20
24

Inter-entreprises 
par personne

Intra-entreprise 
par jour

SUR SITE  
LEGRAND

HORS SITE  
LEGRAND

2160 € TTC 2562 € TTC
1800 € 2135 €

315 €
378 € TTC

400 €
480 € TTC

CÂBLAGE STRUCTURÉ VDI

RÉF. PR4501
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Retrouvez des e-learnings 
courts et pédagogiques 
pour des formations 
courtes et ciblées 
sur un sujet.

FORMATIONS EN LIGNE :
RÉVISER APRÈS 
UNE FORMATION 
EN PRÉSENTIEL

AF-25 
LE CÂBLAGE STRUCTURÉ 
DANS LES BÂTIMENTS 
TERTIAIRES 

45 mn

AF-22 
LA FIBRE OPTIQUE 
DANS LES BÂTIMENTS 
TERTIAIRES 

 50 mn

AF0505 
INFRASTRUCTURE DE 
CÂBLAGE STRUCTURÉ : 
L’OFFRE LEGRAND 

30 mn

CÂBLAGE STRUCTURÉ VDI

Comment se connecter ?

 Voir les étapes de connexion 
à « Innoval en Ligne » page 7

Scannez pour regarder 
le tutoriel de connexion 
à « Innoval en Ligne » : 
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COMMENT VOUS
RENSEIGNER 

ET VOUS 
 INSCRIRE ?
Tout au long de vos 

démarches, nous vous 
accompagnons pour 
faciliter vos souhaits 

de formation.

VOUS RENSEIGNER

• �DIRECTIONS RÉGIONALES LEGRAND
Contactez le responsable
commercial Legrand de votre
région (voir coordonnées au dos
du catalogue) 

• �INNOVAL FORMATION
formation.innoval@legrand.fr

1
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VOUS INSCRIRE

• POUR LES FORMATIONS
PRÉSENTIELLES
05 55 06 88 30 / 86 87
Envoyez votre bulletin 
d’inscription accompagné 
de votre chèque TTC 
à l’ordre de Legrand SNC 
à l’adresse suivante : 
Legrand Innoval Formation 
128 avenue du Maréchal de Lattre 
de Tassigny 
87045 LIMOGES cedex

Si vous souhaitez régler 
par virement, vous pouvez 
nous en faire part 
à l’aide du bulletin d’inscription.

• ENREGISTREMENT
Il est effectif dès réception
de votre bulletin d’inscription
et de votre règlement par Innoval.
Vous recevrez une confirmation
par mail.

2

SE FORMER  
EN DISTANCIEL
La plateforme « Innoval en Ligne », 
vous permet de vous former 
à tout moment et à votre rythme ! 
A retrouver sur legrand.fr/pro 
onglet « Formations »

	 DOCUMENTS 
	 DÉLIVRÉS

• CONVOCATION
Une convocation mentionnant
toutes les modalités de votre stage,
ainsi que les horaires,
vous est adressée entre quinze jours
et une semaine avant la date du stage.

• ATTESTATION
Un certificat de réalisation vous
est délivré à l’issue de votre formation.

• FACTURE
Elle est adressée, après la formation,
à la personne ou au service figurant
sur votre bulletin d’inscription.

• CONVENTION
Une convention de formation vous sera
adressée.

3
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Notre centre de formation est enregistré comme organisme 
de formation auprès de la Direction régionale de l’économie, 
de l’emploi, du travail et des solidarités (DREETS) :
Legrand SNC : N° 74 87 00 499 87

À ce titre, quel que soit votre statut, les formations que nous 
dispensons peuvent faire l’objet d’une demande de prise en charge 
totale ou partielle.

LA PROCÉDURE 
DE PRISE EN 
CHARGE DES 
FORMATIONS

ENTREPRISE OPCO

Demande 
de prise en charge 
+ programme détaillé

Confirmation 
de prise en charge

Accord 
de prise en charge

LEGRAND
INNOVAL

1

2

2

ENTREPRISE OPCO

Demande 
de prise en charge 
+ programme détaillé

Confirmation 
de prise en charge

Accord 
de prise en charge

LEGRAND
INNOVAL

1

2

2

PROCESS DE PRISE EN CHARGE DE DEMANDE 
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	 Au moins 4 semaines avant la formation, 		
	 faites votre demande de prise en charge 		
	 par une convention de stage
Il faut envoyer à votre OPCO la convention de stage 
que nous vous retournerons après réception du 
bulletin d’inscription (accompagné du paiement de 
la formation). Ce document comportant des clauses 
contractuelles obligatoires doit être signé avant la 
formation par les deux parties même si certains 
OPCO ne demandent ce document qu’à l’issue de la 
formation.

	 L’OPCO émet, par écrit,  
	 un avis favorable ou défavorable
Attention, cette étape peut prendre quelques jours  
à quelques semaines.

	 Votre OPCO 
	 analyse la demande

AVANT LA FORMATION

2

3

1 	 Envoyez à votre OPCO 
	 les éléments justificatifs 
	 fournis par Innoval. 
Il peut s’agir selon l’OPCO de :
- la feuille de présence
- la facture acquittée
- le certificat de réalisation.

APRÈS LA FORMATION

1

	 Remboursement 
	 de la formation

Le financement de la formation intervient après 
la prestation. Dans la plupart des cas, vous réglez 
la formation, puis vous vous faites rembourser. 
Certains OCPO règlent directement le montant 
financé à l’organisme de formation.
Dans tous les cas il ne peut avoir lieu que lorsque 
le dossier est complet.

2
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ANIMATION

Les animateurs de formation sont 
salariés du groupe Legrand et ont 
acquis leur expérience et leur  
professionnalisme dans différents 
postes opérationnels de l’entreprise. 
Legrand se réserve le droit de faire 
appel à des sous-traitants pour les 
besoins de la réalisation des 
formations.

MÉTHODE PÉDAGOGIQUE

Alternance d’exposés, d’études  
de cas et d’exercices pratiques.
Supports d’animation modernes  
et pédagogiques. Documentations 
remises au cours des stages.
E-learning disponible pour la  
plupart des stages.
Validation des acquis.

HORAIRES HABITUELS  
DE FORMATION

De 8 h 30 à 17 h 30, avec une pause  
le matin et l’après-midi en plus du 
déjeuner de midi.

PRESTATIONS

Les documents et supports sont 
remis à l’issue des formations.
Les pauses et déjeuners, dans le 
cadre des formations présentielles, 
sont pris en charge par Innoval - 
Opérateur de formation.

ORGANISME DE FORMATION

Legrand SNC Formation Clients  
est enregistré sous le  
n° 74 87 00499 87.

DÉFINITIONS

Stage inter-entreprises : stage qui 
regroupe des salariés de plusieurs 
entreprises au sein d’une même 
session.
Stage intra-entreprise : stage réalisé 
pour le compte d’un client.
Sur site Legrand : dans un des 
centres Innoval ou dans un site 
Legrand.
Hors site Legrand : dans un local 
extérieur à Innoval et à Legrand si  
la thématique le permet et les 
modalités décrites dans l’article 
"Santé et sécurité" sont respectées.

PRIX

Les prix sont indiqués en hors taxe :
- �par personne pour les stages 

inter-entreprises, dispensés sur 
site Legrand ou hors site Legrand

- �par jour pour les stages intra-entre-
prise, dispensés sur site Legrand ou 
hors site Legrand.

Ils sont à majorer de la TVA au taux 
en vigueur.
Ces prix correspondent aux coûts 
pédagogiques et sont valables en 
France métropolitaine pour 2025.

Toute formation commandée est due 
en totalité. Le paiement est effectué à 
la commande. Il est comptant et sans 
escompte.

DÉPLACEMENTS

Les frais de transport et d’héberge-
ment sont à la charge du client quel 
que soit le lieu où se déroule la 
formation.

ANNULATION DE LA FORMATION

Toute inscription annulée par le  
participant plus de 30 jours avant  
la date de la formation entraîne  
la restitution du chèque ou le  
remboursement par virement.

En cas d’annulation trop tardive 
(moins de 30 jours avant la date de 
formation), Legrand se réserve le 
droit de facturer des frais d’annulation 
pouvant atteindre 100 % du prix de la 
formation.

Legrand se réserve le droit d’annuler 
une formation 30 jours avant la date 
prévue pour des raisons de force 
majeure ou lorsque le nombre de 
participants est insuffisant et de  
fait s’engage à restituer le chèque 
au client ou à le rembourser 
par virement.

RÉFÉRENCES

Legrand se réserve la possibilité  
de faire figurer le nom de l’organisme 
demandeur ou des sociétés partici-
pantes sur une liste de référence.

RESPONSABILITÉ

Legrand Formation Clients, en tant 
que prestataire de services formation 
n’est assujetti qu’à une obligation de 
moyens.

La responsabilité de Legrand ne
saurait en aucun cas excéder le prix
de la formation.
Le client reste en permanence
responsable du comportement et  
des actions des participants lors  
de la formation.

Conditions générales
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DONNÉES PERSONNELLES

Conditions générales (suite)

Le client pourra être amené à com-
muniquer des données à caractère 
personnel relatives aux personnes 
physiques concernées par les forma-
tions (les « Personnes concernées »). 
Ces données seront collectées par 
Legrand SNC et traitées aux fins de 
respect d’une obligation légale, à des 
fins d’exécution contractuelle sur la 
base du contrat, de gestion des for-
mations, d’élaboration de statis-
tiques commerciales et de 
prospection directe sur la base de 
l’intérêt légitime correspondant. 
Legrand SNC s’engage à ne pas 
conserver ces données au-delà de 
dix (10) ans à compter de la fin de la 
dernière convention de formation. 
L’accès à ces données est strictement 
limité au service formation et à la 
direction commerciale France de 
Legrand, ainsi qu’aux employés et 
préposés du client habilités à les 
traiter en raison de leurs fonctions, à 
moins que Legrand SNC ne soit 
contraint de les partager en raison 
d’un motif légitime (obligation légale, 
lutte contre la fraude ou l’abus, exer-
cice des droits de la défense, etc.). 
Ainsi Legrand pourra notamment 
communiquer au client les question-
naires d’évaluation de la formation, 
dans la mesure où les Personnes 
concernées ont accepté de les rem-
plir de manière non anonyme, dans 
le but de permettre au client d’éva-
luer la satisfaction de ses employés 
quant à la qualité de la formation. 
Legrand SNC pourra également être 
amené à mettre ces données à dispo-
sition d’autres entités du Groupe et/
ou de prestataires agissant en qualité 
de sous-traitant. Dans le cadre des 
formations certifiantes, Legrand SNC 
pourra également partager les don-
nées avec les organismes certifica-
teurs, en vue de permettre aux 

Personnes concernées d’obtenir la 
certification relative à la formation 
suivie. Dans l’éventualité où ces don-
nées devraient ainsi être transférées 
en dehors de l’Union Européenne, 
Legrand SNC s’engage à mettre en 
place les garanties contractuelles 
nécessaires afin d’assurer la protec-
tion et la confidentialité des données. 
Legrand SNC est susceptible de 
transmettre les données à caractère 
personnel des Personnes concernées 
à des établissements scolaires avec 
lesquels il a établi un partenariat. 
Nous vous informons que ces établis-
sements peuvent contacter les  
Personnes concernées, dans le but 
de réaliser une enquête, dans le 
cadre de la formation qu’ils dis-
pensent aux étudiants. Nous vous 
informons également du fait que nos 
partenaires sont soumis à une obli-
gation de confidentialité, et ne 
peuvent utiliser les données à carac-
tère personnel des personnes 
concernées qu’en conformité avec 
nos dispositions contractuelles et 
avec la législation applicable. 
Conformément à la loi Informatique 
et libertés n°78/17 du 06/01/78 
modifiée et au Règlement Général 
sur la Protection des Données 
n°2016/679 du 27/04/2016, les 
Personnes concernées disposent 
d’un droit d’accès, de rectification,  
de portabilité et de limitation de  
traitement des données à caractère 
personnel les concernant.  
Elles peuvent solliciter l’effacement 
ou s’opposer au traitement de leurs 
données à caractère personnel à 
moins que le traitement ne repose sur 
la base du contrat ou de l’obligation 
légale. Enfin, elles disposent égale-
ment du droit de définir des directives 
relatives au sort de leurs données à 
caractère personnel après leurs décès.

Legrand SNC a nommé un Délégué  
à la Protection des Données qui  
recevra les demandes : 
- �Par courrier à : Legrand SNC – 

Direction Juridique 
128 Av. de Lattre de Tassigny 
87045 LIMOGES Cedex (France)

- �Sur le site corporate du Groupe : 
https://www.legrandgroup.com/fr/
contact

Les demandes seront traitées dans 
un délai d’un mois à compter de leur 
réception. Au besoin, ce délai peut 
être prolongé de deux mois supplé-
mentaires, compte tenu de la com-
plexité et du nombre de demandes. 
Dans ce cas, les Personnes concer-
nées seront informées de cette 
prolongation et des motifs du report 
dans un délai d’un mois à compter  
de la réception de leur demande. 
Aucun paiement ne sera exigé pour 
l’exercice des droits, sauf en cas de 
demande manifestement infondée  
ou excessive.  
Dans ce cas, Legrand SNC se réserve 
la possibilité de ne pas donner suite 
à la demande. Dans le cas où elles 
seraient toujours insatisfaites de sa 
réponse, Legrand SNC leur rappelle 
qu’elles peuvent introduire un 
recours devant la Commission 
Nationale Informatique et Libertés 
(CNIL) : https://www.cnil.fr/. 
Le client s’engage à informer les 
participants des modalités de traite-
ment de leurs données à caractère 
personnel telles qu’elles sont com-
muniquées sur le bulletin d’inscrip-
tion. Lors de la formation, les 
participants peuvent être amenés  
à être filmés ou photographiés.  
Si un participant ne le souhaite pas, 
le client ou le participant devra nous  
le faire savoir à Legrand SNC 
clairement, au plus tard lors de 
l’inscription.

Suite →
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SANTÉ ET SÉCURITÉ

Pour les formations inter ou intra-
entreprises réalisées dans les locaux 
de nos Innoval, les participants 
s’engagent à respecter strictement le 
règlement intérieur de nos Innoval.

Pour les formations intra-entreprise 
réalisées pour le compte d’un client 
dans les locaux du client ou dans les 
locaux mis à la disposition par le 
client ou par Legrand (hors Innoval) :
• �Le client doit assurer les 

éventuelles réceptions de matériel 
en amont de la formation et stocker 
les caisses dans un endroit propre 
et sécurisé. 
Le client s’assure que ce même 
matériel est remis en temps et en 
heure au transporteur en cas 
d’enlèvement sur site prévu par 
Legrand.

• �Le règlement intérieur et les 
consignes de sécurité afférentes au 
bâtiment doivent être remis aux 
formateurs et stagiaires extérieurs 
au site.

• �La salle de formation doit être 
conforme aux exigences du code du 
travail (ERT/ERP + accessibilité) et 
doit permettre aux stagiaires de 
suivre la formation dans de bonnes 
conditions : espace suffisant (0,75 m2 
minimum/personne), mobilier 
adapté, aménagement électrique 
conforme (NF C 15-100) et adapté 
(connexion Wi-Fi et/ou internet à 
disposition du formateur).

• �Le client s’engage à mettre à 
disposition du formateur les 
éléments nécessaires au bon 
déroulement de la formation ou 
signale en amont l’impossibilité de 
remplir ces conditions : vidéo-
projecteur dans la salle + écran de 
projection, paper-board + feutres.

• �Les locaux doivent permettre aux 
stagiaires de prendre une pause : 
accès à un espace extérieur 
sécurisé, fontaine à eau ou bouteille 
d’eau à disposition.

Conditions générales (suite)
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Bulletin d’inscription
Tél. : 09 88 66 11 18 
@ : formation.innoval@legrand.fr

Numéro de déclaration d’activité (NDA) :
74 87 00 499 87

À compléter en version numérique et retourner à :

Legrand SNC 
Innoval Formation Clients 
128, av. du Maréchal de Lattre-de-Tassigny 
87045 limoges Cedex - France

RÈGLEMENT
Le paiement est effectué à la commande

Libellé de mon virement .............................................................................................................................................................................

Fait à .................................................................... le ...........................

Dossier suivi par...................................................................................

En renvoyant le bulletin d’inscription, je reconnais avoir pris connaissance des Conditions Générales de Vente pages 64 à 66 du catalogue Formations Distributeurs et les avoir 
acceptées.

L’envoi du bulletin d’inscription complété à Legrand donnera lieu à l’édition d’une convention de formation, qui devra être signée par Legrand et par votre entreprise avant toute 
réalisation de la formation.

Je joins mon règlement par chèque établi à l’ordre de Legrand SNC
Je règle par virement IBAN : FR76 3148 9000 1000 2178 0215 147

ORGANISME OU ENTREPRISE

Raison sociale .......................................................................................................................................................................................

Nom ou enseigne commerciale ............................................................................................................................................................

N° SIRET (obligatoire) 	 ..... ..............................................................................

Adresse .................................................................................................................................................................................................

Ville ...................................................................................................................................................... Code Postal ............................

Téléphone ......................................................................... E-mail ........................................................................................................

Nom et adresse de facturation (si différente) ......................................................................................................................................

...............................................................................................................................................................................................................

Votre Responsable Commercial Legrand .............................................................................................................................................

PARTICIPANTS
Merci d’indiquer votre n° de portable pour nous permettre de vous contacter lors de vos déplacements, si nécessaire

STAGE
Référence et titre ................................................................................................................................................................................... 

Lieu .....................................................................................   Date (JJ/MM/AA) : .............................................................................. 
Mentions à cocher obligatoirement
		  Je certifie maîtriser les bases de l’électricité.

		  Je valide, après avoir pris connaissance du programme, que les objectifs et les compétences visées sont conformes à mes attentes.

COÛT DU STAGE 
Prix ................. € HT x nombre de participants : ...........  =  ................. € HT + TVA (20%)  .................... € =  .......................... € TTC

Nom/prénom 
.............................................................

.............................................................
Fonction 
.............................................................

.............................................................

Tél. 

E-mail ................................................

Nom/prénom 
.............................................................

.............................................................
Fonction 
.............................................................

.............................................................

Tél. 

E-mail ................................................

Nom/prénom 
.............................................................

.............................................................
Fonction 
.............................................................

.............................................................

Tél. 

E-mail ................................................

Remarques : si un participant a des besoins en matière d’accessibilité et de compensation du handicap pour suivre une formation, 
merci de nous en faire part
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SUIVEZ-NOUS SUR

  service
Relations Pro
0810 48 48 48 0,05 € / min

du lundi au vendredi 8h à 18h
128 av. de Lattre de Tassigny
87045 Limoges Cedex - France
E-mail : accessible sur legrand.fr

DIRECTIONS RÉGIONALES

1 - �DIRECTION RÉGIONALE 
ÎLE DE FRANCE

5 rue Jean Nicot - 93500 Pantin

Départements : 75 - 77 - 78 - 91 - 92 - 93 - 94 - 95

☎ : 01 73 305 333 
@ : fr-dr-paris@legrand.fr

Nouvelle adresse 
courant 2025

59 avenue de la République 
93170 Bagnolet

2 - DIRECTION RÉGIONALE NORD
12A avenue de l’Horizon 
59650 Villeneuve d’Ascq

Départements : 02 - 08 - 10 - 51 - 52 - 59 - 60 
62 - 80

☎ : 0 805 129 129 
@ : fr-dr-lille@legrand.fr

3 - DIRECTION RÉGIONALE EST
288 avenue de Colmar 
67100 Strasbourg

Départements : 25 - 39 - 54 - 55 - 57 - 67 - 68 
70 - 88 - 90

☎ : 03 88 77 32 32 
@ : fr-dr-strasbourg@legrand.fr

4 - �DIRECTION RÉGIONALE RHÔNE-ALPES 
BOURGOGNE AUVERGNE

8 rue de Lombardie - 69800 Saint-Priest

Départements : 01 - 03 - 07 - 15 - 21 - 26 - 38 
42 - 43 - 58 - 63 - 69 - 71 - 73 - 74 - 89

☎ : 0 800 715 715 
@ : fr-dr-lyon@legrand.fr

5 - DIRECTION RÉGIONALE MÉDITERRANÉE
Le Campus Arteparc - Bâtiment C 
595 Rue Pierre Berthier 
13591 Aix en Provence Cedex 3

Départements : 2A - 2B - 04 - 05 - 06 - 11 
13 - 30 - 34 - 48 - 66 - 83 - 84 - Monaco

☎ : 0 800 730 800 
@ : fr-dr-aix-en-provence@legrand.fr

6 - DIRECTION RÉGIONALE SUD-OUEST
73 rue de la Morandière 
33185 Le Haillan

Départements : 09 - 12 - 19 - 23 - 24 - 31 - 32 
33 - 40 - 46 - 47 - 64 - 65 - 81 - 82 - 87

☎ : 0 805 121 121 
@ : fr-dr-bordeaux@legrand.fr

7 - �DIRECTION RÉGIONALE ATLANTIQUE 
VAL DE LOIRE

Technoparc de l’Aubinière 
14 impasse des Jades - Bat L - CS 53863 
44338 Nantes Cedex 3

Départements : 16 - 17 - 18 - 28 - 36 - 37 - 41 
44 - 45 - 49 - 53 - 72 - 79 - 85 - 86

☎ : 0 805 120 805 
@ : fr-dr-nantes@legrand.fr

8 - �DIRECTION RÉGIONALE BRETAGNE 
NORMANDIE

1 rue du Petit Pré - ZAC des Trois Marches 
35132 Vezin-le-Coquet

Départements : 14 - 22 - 27 - 29 - 35 - 50 - 56  
61 - 76

☎ : 0 800 730 974 
@ : fr-dr-rennes@legrand.fr

FORMATION CLIENTS
Innoval - 87045 Limoges Cedex - France 
☎ : 05 55 06 88 30

Relations Enseignement Technique 
☎ : 05 55 06 77 58

SERVICE EXPORT
87045 Limoges Cedex - France 
☎ : 05 55 06 87 87 
Contact : accessible sur legrandgroup.com

LEGRAND SNC 
SNC au capital de 7 765 345 € 
RCS Limoges 389 290 586
N° SIRET 389 290 586 000 12
TVA FR 15 389 290 586

Siège social
128, av. du Maréchal-de-Lattre-de-Tassigny 
87045 Limoges Cedex - France 
☎	 : 05 55 06 87 87  
Fax	: 05 55 06 88 88
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Centres Innoval

	 legrand.fr

	 facebook.com/LegrandFrance 

	 linkedin.com/legrandfrance/ 

	 instagram.com/legrand_france/ 

	 youtube.com/legrandfrance/

	 pinterest.fr/legrandfrance/
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